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Rozmowa z Krzysztofem Tokarzem, prezesem Grupy Kapitatowej Specjat

SPAR

Chciathym, aby$smy tym razem porozmawiali o sieciach
franczyzowych Specjatu. Zanim jednak przejdziemy do tej
problematyki prosze o ocene pierwszych miesigcy tego
rokuwwykonaniu GK Specjat.

MieliSmy, jak zazwyczaj, szalenie ambitne plany dotycza-
ce wzrostu sprzedazy. Chociaz zdarzato sie w minionych
latach, ze nie catkowicie udawato sie je w okresach krétko
terminowych w petnizrealizowadé, to tym razem pierwsze
miesigce 2025 roku wypadty wyraznie ponizej oczekiwan.
PrzewidywaliSmy wzrost sprzedazy nawet rzedu 12 proc.,
tymczasem udato sie uzyskaé zaledwie 5-procentowy
wzrost. Ztozyto sie na towiele przyczyn. Przede wszystkim
pojawity sie problemy logistyczne wywotane przezrealizo-
wane w tych miesigcach zmiany w oprzyrzadowaniuinfor-
matycznym firmy. Zmieniali$my serweriznaczacg czesé
oprogramowania, co z jednej strony mocno angazowato
management firmy, z drugiej za$ wptywato na caty pro-
ces logistyczny w codziennym funkcjonowaniu Specjatu.
Zmiany te okazaty sie jednym z zasadniczych powodéw
powiktan wnaszej dziatalnosci. Szczesliwie mamyjuz ten
okres za sobg i mam nadzieje, ze kolejne miesigce beda
wypadaty corazlepiej. Drugim elementem obcigzajacym
biezace dziatania byt caty proces przejmowania sieci
SPAR, ktéry rozpoczeli$my pod koniec stycznia. Zajecie
sie pierwszymi dziataniami restrukturyzacyjnymi w tej
spotce réwniez ograniczyto nasze mozliwosci w zakresie
jaknajlepszego dopilnowania wysokiego poziomu bieza-
cej sprzedazy, Jesli dodaé do tego fakt, ze wiosenne wa-
runki pogodowe nie sprzyjaty sprzedazy produktéw, ktére
w tym czasie decydowaty o rosngcych obrotach - mam tu
na mysli piwo i napoje, produkty grillowe - to bedziemy
mieli w miare petny obraz przyczyn, ktére spowodowaty
tak powazne réznice miedzy planami sprzedazowymi,
arzeczywisto$cig handlowa. Obecnie mamy to wszystko
wduzej mierze za sobg i wierze wto, Ze nastepne miesigce
pozwolg nieco ,nadrobi¢” opdznienia w realizacji cate-
go planu na biezacy rok i pod jego koniec, jestem o tym
przekonany, wynik nie bedzie odbiegat od przyjetych na
ten rok zatozen.

Czy te ktopoty nie wptyna na rentownosé firmy i czy nie
bedziecie probowaé podwyzszy¢ w tej sytuacji marze?

Bedziemy to oceniali w skali catego roku, a jak wspomnia-
tem, spodziewam sig, ze stabsze wyniki uda sie zrekompen-
sowac dziataniami w nastepnych miesigcach. Nie widze
zagrozen w tym zakresie dla firmy jako catosci. Jesli za$
chodzi o marze, to sg one skrajnie niskie w catym handlu
produktami FMCG, takze u nas. Konkurencyjno$é na rynku
spozywczym mato dosiebie, ze konieczne jest zapewnienie
jak najnizszych cen dla klienta korcowego, a to oznacza,
ze nie ma mozliwosci podwyzszania marz na produktach
spozywczych. Taka polityke prowadzimy od lati przynosiona
naprawde dobre efekty. Na podwyzszanie marz po prostu
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nie mozemy sobie pozwoli¢, aby
nie utraci¢ klientéw podbieranych
przez konkurencje. Zysk firmy jest
pochodngwielkoscisprzedazy,anie
poziomu marz handlowych.

Przejdzmy do Waszych sieci
franczyzowych poczynajac od
najnowszego nabytku, czyli sieci
SPAR. Mowit Pan, ze Sredniorocz-
ne zadtuzenie SPAR-a siggato
nawet 100 milionéw ztotych.
Suma ta wydaje si¢ wrecz niewia-
rygodna.

Ajednak tak byto. Jezeli prowadzi
sie polityke dostarczania towaru
i nie otrzymywania w zamian na-
leznosci to szybko mozna popasé
przy dwustu sklepach w takie
straty. Oczywiscie nie oznacza
to, ze Specjat przejat tak zadtu-
zong spotke. Umowa z poprzed-
nim wtascicielem zaktadata, ze
pokryje on cate zadtuzenie firmy,
atym samym mu przejmiemy SPAR
Polskajuzbez dtugdw. [ tak sie sta-
to. SPAR Group dokapitalizowat
spotke przed przejeciem jej przez
nas. Mozna wiec powiedzie¢, ze
rozpoczynamy nasza przygode ze
SPAR-em z czystym kontem. Nie
oznacza to jednak automatycz-
nie, ze problemy z funkcjonowa-
niem tej sieci nas nie dotycza.
Zanim dokonamy petnej restruk-
turyzacji spotki bedzie ona nadal
generowac straty. Nasz pierwsze
dziatania zmierzajg wiec do ich
ograniczenia, za$ w efekcie kon-
cowym wyeliminowania.

Jakie dziatania podejmujecie

w tym kierunku?

Bardzo r6zne. Od organizacyjnych
poczynajac, poprzez restruktury-
zacje zatrudnienia, za$ na wypra-
cowaniu zdecydowanie lepszych
warunkéw zakupowych u pro-
ducentéw konczac. Oczywiscie
prace takie oznaczajg w pierwszej
fazie niemate koszty, tak wiec
nieodzowne stato sie dalsze do-
kapitalizowanie spétki. Zanim
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uporzadkujemy sprawy pracow-
nicze i organizacyjne oraz pod-
piszemy nowe umowy w sprawie
zakupu towaru firma bedzie dzia-
taé na dotychczasowych, koszto-
chtonnych zasadach. Szczegélny
nacisk ktadziemy na zdecydowang
poprawe dotychczasowych ztych
warunkow zakupowych. SPAR
jest siecig sklepéw o charakterze
twardejfranczyzyichciatbym, aby
nowe warunkizakupowe nie odbie-
gaty od tych, jakie maja wielkie sie-
cihandlowe. Sadze, ze przy naszej
skali dziatalnosSci taka propozycja
bedzie do przyjecia przez produ-
centéw. Obecnie mamy otwartych

z duzymi obcigzeniami przejmu-
jemy te placéwki handlowe. Doty-
czy to przede wszystkim duzych
sklepdw o powierzchni od 1000 do
1500 mkw., ktérych przejelisSmyaz9.
W efekcie wsrod 185 sklepdw skta-
dajacych sie nasie¢ SPAR charakter
franczyzowy ma 155 placowek, za$
30to obecnie nasze sklepy wtasne.

lle czasuzajmie Wam petne
uporzadkowanie sieci SPAR i w jaki
sposob bedziecie przyciagaé no-
wych franczyzobiorcow, aby liczba
sklepow w sieci osiggneta, jak

Pan zapowiada, az tysigc w ciggu
najblizszych 5 lat?

Synergia naszych
poszczegolnych dziatan
i dobrze pojmowana
wspotpraca z dostawcami
i franczyzobiorcami z pewnoscia
przyniesie oczekiwane efekty.

okoto 300 proceséw negocjacyj-
nych i pierwsze do$wiadczenia sg
bardzo rézne. Kilkadziesigt umoéw
juz sie udato podpisac, a w wielu
przypadkach powoli dochodzimy
do ostatecznych ustalen, chociaz
trzeba przyznac, ze opdr ze strony
wielu naszych partneréw bedzie
wymagat elastycznosci obu stron.
Mam nadzieje,ze w wigkszosci
przypadkéw uda sie uzyskac sa-
tysfakcjonujgce porozumienia.

Problem zadtuzenia SPAR-a obej-
muje nie tylko spotke prowadzaca
sie¢, ale i wielu detalistow.
Rzeczywiscie kilkunastu wtasci-
cieli sklepéw ztozyto nawet wnio-
ski o upadtos¢. Ich zadtuzenie
oscylowato w granicach od 5 do 20
milionéw ztotych na firme, co byto
oczywiscie nie do udzwigniecia
przez pojedynczego wtasciciela.
W przypadku niektérych sklepéw
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Patrzac optymistycznie sadze,
ze w trzy lata uda sie nam w petni
uporzadkowac to przedsiewziecie.
Ale znacznie wcze$niej, bedzie-
my proponowali potencjalnym
franczyzobiorcom takie warunki
uczestnictwa w sieci, ktore przy-
ciggna nowe placéwki handlowe.
Warunki te beda obejmowaty
zaréwno najlepsze na rynku wa-
runki zakupowe, jak i skale na-
szego wsparcia wynikajgcego
zdos$wiadczeniaw budowaniu po-
szczegblnych kategorii produktow,
jak i doskonatg logistyke, czyli to
wszystko, z czego Specjat juz sty-
nie i co potrafi robi¢ od tak wielu
lat. Synergia naszych poszcze-
g6lnych dziatan i dobrze pojmo-
wana wspotpraca z dostawcami
i franczyzobiorcami z pewnoscia
przyniesie oczekiwane efekty. Tym
bardziej, ze w pierwszym okresie
nie przewidujemy generowania

zysku, ktory stanie sie tym samym
udziatem przysztych franczyzo-
biorcow.

Pod koniec hiezacego roku spotki
franczyzowe Specjatu, czyli Nasz
Sklep, Livio i Rabat Detal beda
zrzeszaty tacznie prawie 15 tysiecy
sklepow. Czy nie obawia sie Pan,

2e przy takiej ilosci placowek
handlowych bedziecie mielido
czynieniaz kanibalizacjg dziatan
poszczegdlnych sklepow?

Sadze, ze wrecz przeciwnie. Skle-
py w naszych sieciach dziataja
pod bardzo réznymi szyldami
i w ramach réznych spotek beda-
cychorganizatoramisieci. Spotkite
majg nieco odmienne koncepcje,
aiwramach poszczegobinych szyl-
déw istniejg znaczace roznice mie-
dzy sklepami. W efekcie uwazam,
ze bedziemy mieliraczejdo czynie-
niazkonkurencja miedzy sklepami,
aniekanibalizmem.Akonkurencja
raczej sprzyja rozwojowi poszcze-
gbInych konceptéw i jest korzyst-
na dla wszystkich stron procesu
sprzedazowego. Zaréwno klientoéw
koncowych, jakifranczyzobiorcow,
spétek organizatoréw sieci, a takze
dostawcow. Tak duzg liczbe skle-
péw postrzegam wiec raczej jako
zalete, a nie wade i problemoéw
z tzw. kanibalizmu raczej nie do-
strzegam.

Czesto okresla Pan roczny wzrost
liczby sklepow w Waszych sieciach
franczyzowych na okoto 1000.
Ajakto wyglada w perspektywie
piecioletniej, czyli do roku2030?
Oczywiscie mamy przygotowywa-
ng tego typu projekcje na najbliz-
sze5latiprzewiduje ona, ze nasze
sieci franczyzowe beda liczyty po-
nad 20 tysiecy sklepow. | to w bar-
dzo zréznicowanych formatach,
co juz obecnie jest coraz bardziej
widoczne.

Dzigkuje bardzo za rozmowe
WitoLo NarTOWSKI
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SPAR w restrukturyzacii

Konsument poszukuje nowych rozwigzanh
U proguzmian

Dystrybutor Roku kolejny raz dla Specjatu

GK Specjat podsumowuje sukcesy i prezentuje
strategie rozwoju do 2029 roku

Podczas konferencji przyznali$my szereg
wyroéznien w kilkunastu kategoriach

Dzien Handlowca - podsumowanie majowej edyc;ji

Prezes Krzysztof Tokarz prelegentem
Europejskiego Kongresu Gospodarczego

Franczyzowy Superbohater 2025
Liczne nagrody dla sieci franczyzowych GK Specjat
Konferencja z klientami GK Specjat na Batkanach

Wyréznienie dla Grupy Kapitatowej Specjat od
firmy Colian

Remodeling droga do sukcesu

Nowa flota pojazdow SPAR - wyzszy
standard dostaw

LIVIO skutecznie stawia czota wyzwaniom rynku

Rekordy, relacje i realne wyniki

RabatOn - program, ktory napedza Twoj zysk
Winaz Chile

Bezpieczenstwo naszych domow
Przygotuj sie do lata z cezal24.pl
Specjat CUP 2025

ludzie kwartatu

Specjatowe wyprawy pracownicze
To byt dzien peten radosci!
Zakonczenie sezonu morsowego

Poradnik telekomunikacyjny Specjat Finanset

Wydawca: Specjat Sp.zo.0.

Koordynator projektu: Maciej Czerwiriski,
e-mail: maciej.czerwinski@specjal.com.pl

Sktad: Studio Grafpa, www.grafpa.pl
Druk: RM Printer

Zarzadzanie baza do dystrybucji kwartalnika oraz zamiana adresow wysytki:
Mateusz Rowiniski, mateusz.rowinski@specjal.com.pl, 725 991 633

W celuzamowienia prenumeraty prosimy o kontakt
zDziatem Marketingu SPECJAt nrtel. 17 859 72 24

Wszelkie prawa zastrzezone.
Wydawca nie ponosi odpowiedzialnosci za tresc reklam i ogtoszen.

KONSUMENT
POSZUKUJE NOWYCH
ROZWIAZAN

Rozmowa z Mariuszem Andrzejczakiem, dyrektorem

sprzedazy Bonduelle Polska

Jak ocenia Pan miejsce GK Specjat
wsrod Waszych partneréw biz-
nesowych?

Wspodtpraca pomiedzy Bonduelle
S.A., a GK Specjat rozpoczeta sie
w 2019 roku. Konkretne, wspdine
cele, pomogty namznaczaco rozwi-
na¢ biznes na poziomie 30% CAGR
w latach 2019-2024. Tak znaczacy
przyrost sprzedazy jest mocnym
dowodem, ze handel tradycyjny na
Polskim rynku, pomimo wielu trud-
nosci, moze przynosi¢ znaczace
profity dla obydwu partneréw. Na-
lezy réwniezwspomnieé, ze GK Spe-
cjatjestfirma otwartg nawszelkiego
rodzaju innowacje produktowe,
ktére sg niezbednym elementem
wspotczesnego handlu. Konsument
dzi$ poszukuje nowych rozwiazan,
ktére sa dopasowane do jego co-
dziennych potrzeb. Odpowiedzig
na te oczekiwania jest na przyktad
dystrybucja i rozwéj matych opa-
kowan, ktore Bonduelle wraz z GK
Specjat od poczatku wspbtpracy
preznie dystrybuuje i zdobywa
rynek. Dzigki tym wielu wspolinym
przedsiewzieciom Grupa Specjat
nalezy do kluczowych klientéw na-
szej organizacji, ktora postrzegamy
jako partnera gotowego do dalszego
rozwoju.

Prositbym o krotka prezentacje
Panstwa firmyi jej oferty.
Bonduelle to firma rodzinna z po-
nad 170-letnig tradycja, obecna
w ponad 100 krajach na catym
Swiecie. W Polsce dziatamy od 30
lat, posiadamy dwa zaktady produk-
cyjne w Gniewkowie i Ruchocicach,

SPECJA-NEWS

a takze biuro komercyjne w War-
szawie. Nasza misjg jest promowa-
nie zywnosci bogatej w sktadniki
roélinne, ktéra przyczynia sie do
dobrostanu cztowieka i planety.
Dostarczamy naszym konsumen-
tomwysokiejjakosci produkty, ktore
utatwiajg stosowanie zdrowej, war-
tosciowej diety naco dzien. Dbamy,
abydania petnewarzyw byty nie tyl-
ko odzywcze, lecz réwniez pyszne,
kolorowe i réznorodne. Inspirujemy
i edukujemy konsumentdw poprzez
social media oraz blog warzywne-
inspiracje.pl. Naszymi flagowymi
produktamisgwarzywaw puszkach:
Kukurydza, Groszek, a takze Faso-
la. Produkujemy réwniez mrozonki,
i tutaj posiadamyw ofercie warzywa
mono, na przyktad fasolka szpara-
gowa oraz dania gotowe takie jak
bardzo smaczne Buritto.

Stata wspétpraca z okoto 200
rolnikami oraz przemyslana polity-
ka $rodowiskowa sg skierowane na
realizacje nastepujacych celow:
= ochrona i zapobieganie zanie-

czyszczeniom Srodowiska po-

przez ograniczanie stosowania,

a gdzie mozna eliminowanie

substancji szkodliwych dla Sro-

dowiska, w ofercie warzywa NPR
= prowadzenie racjonalnej i nie-
stwarzajace zagrozenia dla $ro-
dowiska gospodarki odpadami,
= zapewnienie by realizacja pro-
dukcji prowadzona byta w wa-
runkach przyjaznych $rodowisku
i bezpiecznych dla cztowieka

Jakocenia Pan tak intensywny
rozwdj zaplecza franczyzowego GK
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Specjat? Czy wspétpracaztrady-
cyjnymi sklepami za posrednic-
twem duzej grupy kapitatowej jaka
jest Specjat, wydaje sie korzyst-
niejsza i tatwiejsza nizzwielkimi
sieciami handlowymi?

Specjat jest dystrybutorem ogol-
nopolskim, ktory w swoim zapleczu
posiada blisko 14 tys sklepéw fran-
czyzowych. Jestto bardzoznaczaca
ilo$¢ placowek handlowychw kazdej
kategorii, poczawszy od supermar-
ketéw konczac na matych sklepach
osiedlowych, ktére sg nieodzownym
elementem handlu tradycyjnego
w Polsce. Zapewnia to mozliwo$é
utrzymania aktualnego asortymen-
tu i budowe dystrybucji na nasze
innowacyjne produkty praktycznie
w catym kraju. W przypadku wielko-
powierzchniowych siecihandlowych
spotkanie kupcazprzedstawicielem
producenta w wiekszosci przypad-
kéw daje duzg gwarancje dotarcia

SPECJAENEWS

asortymentu do sklepu poprzez
dystrybucje centralng. W kontekscie
polskich sieci franczyzowych poza
ustaleniami centralnymi, czesto
wymagane sg dodatkowa dziatania
na poziomie sklepu, takie jak wizy-
ta przedstawiciela producenta, czy
handlowca dystrybutora. To z kolei
wptywa pozytywnie na budowanie
relacji biznesowych na réznych po-
ziomach. Kazda konsolidacja fran-
czyzowych sieci handlowych, kt6ra
od lat prowadzi GK Specjat z pew-
noscig jest jedna z najwiekszych
na polskim rynku. Dotaczenie sieci
SPAR w styczniu 2025 roku, jest ko-
lejnym ciekawym krokiem na drodze
rozwoju Specjatu.

Jakuktada sig wspétpraca ze
Specjatem wzakresie wsparcia
sprzedazy?

GK Specjat razem z Bonduelle
Polska S.A przeprowadza wszelkie
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mozliwe i dostepne na polskim
rynku akcje wspierajgce sprzedaz.
Poczawszy od targdéw, promoc;ji
centralnych, lokalnych, jak rowniez
wsparcia poprzezwykorzystywanie
specjalnych programéw dla przed-
stawicieli handlowych.

Jakie widzi Pan zaletyi jakie wady
we wspotpracy z GK Specjat?
Ogdlnopolski zasieg GK Spe-
cjat jest niewatpliwym atutem
w kontekscie budowania szybkiej
dystrybucji produktéw na rynku
tradycyjnym. Poprzez konsolida-
cje biznesu GK Specjat jest juz dzi-
siaj bardzo sprawnym partnerem
w kontekscie implementacji rézne-
go rodzaju aktywnosci rynkowych.
Potwierdzeniem tych wnioskéw
jest dynamicznie rozwijajacy sie
biznes pomiedzy naszymi firmami.
Obszarem, gdzie moglibySmy jesz-
cze lepiej wykorzystywac synergie
naszych biznesoéw sa dedykowane
dziatania lokalne w oddziatach GK
Specjat.

Czego jeszcze oczekiwathy Panod
wspétpracyz tak duzym dystry-
butorem FMCG jak Specjat poza
oczywiscie wzrostem wzajemnych
obrotow?

Firma Bonduelle Polska oprocz sil-
nej obecnosci w kategorii warzyw
w puszkach, posiada w swoim port-
folio réwniez szerokg game warzyw
mrozonych.

Obserwujac dynamiczny rozwoj
GK Specjat, miedzyinnymi przejecie
dystrybutora dan mrozonych Ren,
otwiera to nowe mozliwosciizache-
canas do podjecia kolejnych krokow
wspolnego rozwoju, a mianowicie
poszerzenie wspotpracy o dystry-
bucje warzyw mrozonych. Jestem
przekonany, ze dtugofalowy profito-
wy rozwoj tej kategorii przynidstby
nam obustronne korzysci.

Codzienne dziatania GK Specjat
oraz Bonduelle Polska S.A. doty-
czace dystrybucji warzyw w pusz-
kach sg najlepszym przyktadem

na to, iz warto realizowa¢ prze-
myslane strategie, aby osiggac
wspolne cele.

Jakich nowosci produktowych
mog oczekiwac w najblizszych
miesigcach Wasi partnerzy, wtym
handel tradycyjny oraz Specjat?
Konsumenci coraz bardziej dbaja
0 ograniczenie marnowania zyw-
nosci i minimalizowanie odpadéw.
Trend Zero Waste promuje produk-
ty w opakowaniach wielorazowych,
biodegradowalnych, do ktérych
puszki definitywnie naleza. Mate
opakowania zyskuja na popularno-
$ci, poniewaz pozwalaja na tatwe
kontrolowanie porcji, minimalizujac
nadprodukcje i marnowanie zyw-
nosci, co wpisuje sie w $wiadoma
konsumpcje. Odpowiadamy na ten
trend naszg gama ,Porcja Na raz”,
w kartoniku. Bonduelle ,Porcja na
raz"wmatych opakowaniach, ktéra
odnosi sukces na polskim rynku, be-
dzie dalej rozwijana poprzez nowe
warianty takie jak na przyktad fasol-
ka,Edamame”

Rosnace zainteresowanie die-
tami wysokobiatkowymi (np. keto,
paleo) oraz $wiadomosc¢ znaczenia
biatka wdiecie, napedzajg popytna
produkty bogate w proteiny. Dotyczy
to czesto biatek rodlinnych, takich
jakrosliny straczkowe, dlatego Bon-
duelle bedzie rozwijat ta kategorie
warzyw iwtym roku nastapi od$wie-
zenie portfolio fasolowego, ktére
bedzie jeszcze bardziej atrakcyjne
dla konsumentéw.

Kolejnym obszarem naszego
zainteresowania sg oferty dan go-
towych pochodzenia roslinnego.
Jest to tatwy i przyjemny sposéb
na zdrowy i wygodny positek peten
witamin i dobrego smaku. W tym
obszarze bedziemy proponowaé
rozwigzania dla konsumentéw
zarébwno w kategorii ambient, jak
i mrozonek.

Dzigkuje bardzo za rozmowe
WitoLo NArTOWSKI




Oddziat Zielona Géra

U PROGU
ZMIAN

Oddziat Specjatu w Zielonej Gorze szykuje sie
do sporych zmian. Juz niedtugo lokalni klienci
beda mogli liczy¢ na wyraine zwigkszenie oferty

asortymentowej.

Nowy, ale nie catkiem

Chociazzielonogdrski oddziat Spe-
cjatuliczy sobie niespetna pétroku,
gdyzformalnie uruchomionyzostat
1stycznia, to lokalni klienci mielido
czynienia z szyldem rzeszowskiej
spotkijuz ponad5lat. 0d 2019 roku
bowiem miejscowa firma Unima
prowadzita dystrybucje produktéw
spozywczychwformie swoistej fran-
czyzy uzyskanejwtasnie od Specja-
tu i pod jego nazwa. Oferta w tym
czasie i po dzien dzisiejszy, gdy
mamy do czynieniazformalnym od-
dziatem Specjatu, byta jednak do-
sy¢ skromna i obejmowata przede
wszystkim napoje, produkty suche,
stodycze oraz przetwory owocowo-
-warzywne. Sytuacja taz pewnoscia
nie do konca spetniata oczekiwania
franczyzodawcy i podjeta zostata

£

decyzja o uruchomieniu na bazie
magazynéw Unimy samodzielnego
oddziatu w Zielonej Gorze. Dla lo-
kalnych klientéw za$ moze to ozna-
cza¢ tylko jedno: ze wkrétce sporo
sie w funkcjonowaniu lubuskiego
oddziatu firmy zmieni.

Nowy oddziat dysponuje maga-
zynem o powierzchni 3800 mkw.
oraz chtodnig liczaca okoto 200
mkw. W ofercie ma asortyment
liczacy 5800 pozycji dostarczanych
przez 110 dostawcow. Najwiekszym
zainteresowaniem ze strony klien-
téw ciesza sie napoje, na ktére
przypada 20 proc. sprzedazy,za$
w dalszej kolejnosci stodycze -
15 proc. oraz przetwory warzywno-
-owocowe - 12 proc. Wcigz jednak
brakuje takistotnych pozycjijak al-
kohole, a takze niektore kategorie

Pracownice Biura ObstugiKlientaiBiura Obs’rugi. Logistyki

Budynék;)ddzia’ruZielona Gora

produktéw Swiezych takich jak np.
nabiat. To dlatego, iz tak potrzebna
w dziatalnosci kazdego oddziatu
chtodnia nie jest przez zielonogor-
ski Specjat wykorzystywana i nadal
pozostaje wdyspozycjifirmyUnima,
ktora prowadzi w oparciu o nig wta-
sna dziatalnos¢.

SPECJANEWS

Perspektywiczny rynek

Lubuski rynek potencjalnych od-
biorcéw charakteryzuje sie spora
liczbg placoéwek gotowych korzy-
sta¢zoferty oddziatu. Jego dyrektor,
Maciej tagoda ocenia, ze obecnie
klientami oddziatu jest okoto 670
punktow sprzedazy detalicznej, na
ktére przypada 95 proc. sprzeda-
2y, za$ liczba ptatnikéw siega 420.
Oznacza to, ze klientami Specjatu
jest sporo lokalnych sieci liczacych
od kilku do kilkunastu placéwek
handlowych. Stosunkowo maty jest
udziat sieci franczyzowych Spe-
cjatu, na ktére przypada zaledwie
okoto 10 proc. sprzedazy do deta-
lu. To jednak pochodna faktu, ze
w Lubuskiem liczba sklepéw tych
sieci jest stosunkowo niewielka.
Obstugiwany przez oddziat obszar
tonapotudniuliniaod Zgorzelcado
Legnicy (wzdtuz A4), na zachodzie
do granicy, na pdtnocy linii Gorzéw
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WIlkp, na wschodzie za$ oddziat
obstuguje klientéw az do Leszna.
Z oddziatem w tym ostatnim mie-
Scie oddziat lubuski écisle zreszta

Samochodydostawcze oddziatu

wspbtpracuje, bowiem oba oddzia-
ty maja wielu wspélnych klientow.
Zatoga oddziatu zielonogdrskiego
liczy okoto 40 oséb, nalezy jednak
przypuszczac, ze miare wprowadza-
nia w zycie przewidywanych zmian
ilo$¢ pracownikéw zostanie wyraz-
nie zwigkszona.

Inwestycje trwaja

Wymienione powyzej liczby $wiad-
€z o tym, ze potencjat lokalnego
rynku jest spory i zmiany, jakie pla-
nowane sa w najblizszym czasie

DYSTRYBUTOR

ROKU KOLEJNY RAZ

DLA SPECJALU

Podczas kongresu Retail Trends
2025 wreczone zostaty nagrody
w konkursie Market Roku. Grupa
Kapitatowa Specjat otrzymata ty-
tut DYSTRYBUTOR ROKU w katego-
rii hurtownie serwisowe. Nagrode
odebratRemigiusz Czernecki, Wice-
prezes Zarzadu, Dyrektor Handlowy

SPECJAENEWS

GK Specjat, Przewodniczacy Rady
Nadzorczej REN, Przewodniczacy
Rady Nadzorczej SPAR Polska.
Wreczenie nagréd odbyto sie
1 kwietnia br. podczas gali podsu-
mowujacej kongres Retail Trends
2025, podczas ktdrego w roli pre-
legentow wystapili przedstawiciele
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pozwolg na szybki wzrost zaréwno
poziomusprzedazy, jakiprzyciggna
kolejnych, nowych klientow. Azmia-
ny takie sg planowane i juz wkrétce
zostana zrealizowane.

Jak opowiada Maciej tagoda
juz 1lipca br. uruchomiony zosta-
nie cross dock w Wroctawia, ktéry
umozliwi zwiekszenie oferty asor-
tymentowej o prawie 3400 pozycji.
Zasjeszcze wtym roku do oferty od-
dziatuw Zielonej Gorze trafibogaty
wybor alkoholi. Pod tym katem re-
alizowane sg dziataniazmierzajace

do powiekszenia powierzchni maga-
zynowej. Dyrektortagoda ocenia, ze
asortymentten bedzie dlaklientéw

dostepny jeszcze w tym roku.
Zielonogodrski oddziat Specjatu
stoi u progu okresu o wiele bar-
dziej intensywnego rozwoju niz
dotychczas. Potencjalne mozliwo-
Sci lokalnego rynku sg spore i rze-
szowska firma chce je wykorzystac,
tym bardziej, iz nie zawsze siegajg
tu mozliwosci licznych oddziatéw-
Specjatuw pobliskiej Wielkopolsce.
WitoLo NarTowski

nazdjeciu: Remigiusi Czernecki, Wiceprezes Zarzadu,
Dyrektor Handlowy GK Specjat odbierajgcy nagrode

naszej firmy: wiceprezes zarzadu
GK SPECJAL Remigiusz Czernecki
oraz wiceprezes, dyrektorgeneralny
PSH Livio SA Marian Zych. W tego-
rocznej edycji Retail Trends wzieto

udziat ponad 700 profesjonalistoéw
branzy retail.

Na gali przyznane zostaty row-
niez nagrody Franczyzowy Super-

bohater 2025. Macies CzerwiNsk




Konferencja Sit Handlowych Specjat

GK SPECJAL

PODSUMOWUJE SUKCESY
| PREZENTUJE STRATEGIE
ROZWOJU DO 2029 ROKU

23 maja 2025 r.w ZEN.COM Expo Centrum
Wystawienniczo-Kongresowym Wojewodztwa
Podkarpackiego odbyta si¢ Konferencja Sit
Handlowych zorganizowana przez Grupe Kapitatowa
Specjat - polskiego lidera w sektorze dystrybucji
FMCG dysponujacego najwigkszymi sitami sprzedazy
w kraju.

-

Remigiusz Czernecki Wiceprezes Za-
rzadu, Dyrektor Handlowy GK Specjat

KrzysztofTokarzPrezes s
Zarzadu GK Specjat

Tomasz Wilkon Wiceprezes Zarzadu,
Rabat Detal Sp.z0.0., Dyrektor Han-
dlowy Cztonek Zarzadu sieci SPAR

od lewej Edyta Dembinska Me-
nadzerds. Marki Wtasnej, Zbigniew
Rajca Prezes TOP FOOD Sp.zo.0.

W wydarzeniuuczestniczyto ponad
800 przedstawicieli handlowych
i koordynatoréw sieci franczyzo-
wych Nasz Sklep, Livio, Rabat Detal,
SPAR oraz kupcdw hurtowych i de-
talicznych zatrudnionych w wywo-
dzacej sie zRzeszowa firmie.

Marian Zych Wice-
prezes PSH Livio

Jan Satata Dyrektor Gene-
ralny, PSH Nasz Sklep S.A.

SPECJA-NEWS

Rozpoczecie Konferencji Sit Handlo-
wych, uczestnikdw wita Szymon Kwa-
Sniewski DyrektorSprzedazy GK Specjat

Miko"raj Tokarz Dyrektor
Zarzadzajacy sklepéwwta-
snych NaszSklepi Livio Plus

Wyrdznieniaistatuetki
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Celem konferencji byto podsumo-
wanie wynikdw sprzedazy ostatnich
lat, ocenaaktualnej sytuacji rynkowej
oraz przedstawienie perspektyw roz-
wojunakolejne lata-azdoroku2029.

Spotkanie otworzyt Krzysztof
Tokarz, Prezes Zarzadu GK Specjat,
ktory zaprezentowat ogding strate-
giefirmyiwizje jej dalszego rozwoju.
Prezeswskazywat nazmianyitrendy
zachodzace na rynku hurtu FMCG,
jak réwniez handlu detalicznego,
awich kontekscie prezentowat klu-
czowe kierunkirozwoju Specjatu. Jak

Prezentacja producenta- Colian

podkreslat, Grupa Specjat nieprze-
rwanie notuje wzrosty sprzedazy,
utrzymujgc przy tym wysokg dyna-
mike rozwoju sieci handlowych oraz
sukcesywnie wzmacniajac swojg
pozycje rynkowqite tendencje chce
utrzymac w kolejnych latach.
Szymon Kwasniewski, Dyrek-
tor Sprzedazy GK Specjat za-
prezentowat wyniki sprzedazy
uzupetniajacje réwniez rankingiem
najlepszych przedstawicieli han-
dlowych, ktérzy przyczynili sie do
realizacji planéw sprzedazowych.
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Prezentacja Prezesa Zarzadu GK Specjat

Prezentacja planu5-letniego GK Specjat



Laureaci wyrdznien za najwiekszy wzrost
sprzedazy: oddziaty Warszawa, £6dz, Wroctaw

- "

Nagrodzeniwogélnopolskimrz;n‘l<fngu pfzedstawicieli handIoWych

> X L
Oddziaty REN Rzeszéw, t6dz, Siedlce nagrodzo-
neza najwiekszywzrost wartosciowy sprzedazy

1 LN
Nagrodzeniwogdlnopolskim rankingu przed-
stawicieli handlowych - produkty Top Food

Nagrodzenizawynikisprzedazowe REN i Specjat

23 MAJA 2025




Podczas konferencji przyznalismy szereg wyrdznien w kilkunastu kategoriach

WYROZNIENIA
PRZYZNANE PRZEZ
SPECJAL:

Za najwiekszy wzrost
wartosciowy sprzedazy

w roku 2024 do roku 2023:
= 1miejsce - oddziat Warszawa

= 2miejsce - oddziat £6dz

= 3 miejsce - oddziat Wroctaw

W imieniu oddziatéw nagrody odbie-
raliich dyrektorzy: MaciejJaworski, Pa-
wet Stawiany, Wojciech Kaczanowski.

Za najlepszy wynik
oddziatu w roku 2024

= 1miejsce - oddziat Rzeszéw
= 2miejsce - oddziat £6dz

= 3 miejsce - oddziat Radom

Za najwiekszq liczbe
zrealizowanych planow
w roku 2024:

Oddziat Srem

Ogdlnopolski ranking

Przedstawicieli

Handlowych

= 1 miejsce - Jacek Sobczyk, od-
dziattédz

= 2miejsce - Przemystaw Bartosik,
oddziattodz

= 3 miejsce - Dominik Dominski,
oddziat t6dz

Ogolnopolski ranking

Przedstawicieli

Handlowych -

produkty TOP FOOD

= 1miejsce - Tomasz Cynk, oddziat
Rzeszéw

= 2 miejsce - Janusz Pawlina, od-
dziat Rzeszow

= 3 miejsce - tukasz Klimkiewicz,
oddziat Rzeszéw

W kategorii: wsparcie
sprzedazy, wyrdznienia
otrzymali:

= |zabela Korczyk

= Magdalenatomirnska

SPECJAENEWS

= Sylwia Pietrucha-Magda

W kategorii:
zaangazowanie

w rozwoj sprzedazy,
wyroznienia otrzymali:
= Pawet Jasitek

= Tomasz Pasierb

Ogolnopolski

ranking kupcow:

= 1miejsce - Bernarda Piast

= 2miejsce - Daniela Dtugosz
= 3 miejsce - Aldona Dziedzic
= 4 miejsce - Kamil Kozakowski
= 5miejsce - Robert Tokarski

WYROZNIENIA
PRZYZNANE PRZEZ REN:

Za najwiekszy wzrost
wartosciowy sprzedazy

w roku 2024 do

roku 2023

= 1miejsce - oddziat Rzeszéw

= 2miejsce - oddziat £6dz

= 3miejsce - oddziat Siedlce

W imieniu oddziatéw nagrody od-
bierali ich dyrektorzy: Agnieszka
Czachor, Andzelika Lenartowicz,
Grzegorz Szalkiewicz

Za wyniki sprzedazowe
i realizacje zadan

w roku 2024

= Marek Bartoszek

= Marcin Cegietka

Rafat Domalewski

= Monika Grzeda

Grzegorz Ostrowski

WYROZNIENIA

PRZYZNANE PRZEZ LIVIO:

= Najwyzsza ekspansja w 2024:
Jarostaw Jesiotr

= Najwyzszy wskaznik sprze-
dazy promocji w 2024: Zbi-
gniew Kudyba

= Najwyzszy wskaznik realizacji
planusprzedazy specjatza2024:
Iwona Litwin
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= Najwyzszy wskaznik realizacji
planu sprzedazy: Pawet Na-
bakowski

= Najwyzszy wskaznik realizacji
planu sprzedazy top food za
2024: Agnieszka Zbyrowska

WYROZNIENIA

PRZYZNANE PRZEZ

NASZ SKLEP:

= Najwyzszy wskaznik realizacji
sprzedazyrenza2024: Agnieszka
Danielewicz

= Najwyzszy wskaznik realizacji
sprzedazy top food za 2024: Ka-
tarzyna Gitner

= Najwyzszy wskaznik realizacji
sprzedazy specjat za 2024: Ma-
teusz Kubas

= Najwyzsza ekspansja w 2024
Przemystaw Szyniec

= Najwyzszy wskaznik ekspozycji
promocji w 2024: Jakub Weiss

WYROZNIENIA

PRZYZNANE PRZEZ

RABAT DETAL:

= |nnowacyjnos$¢ i kreatywno$é
w opracowywaniu i wdrazaniu
nowych rozwigzan marketingo-
wych: Magdalena Gwiazdowska

= Zaangazowane i staranne wyko-
nywanie obowigzkéwzwigzanych
ze wspobtpracg z producentami

w ramach procesu rozliczenio-
wego: Agnieszka Hutyra

= Aktywne uczestnictwo i wzo-
rowe wykonywanie obowigz-
kéw zwigzanych z wspdtpraca

PrezentacjafirmyLipton

z producentami w ramach pro-
cesureklamacyjnegoAnna Migas

= Wyjatkowe zaangazowanie, lo-
jalnoé¢ wobec firmy oraz osia-
gniecie najwyzszych wynikéw
sprzedazowych we wspétpracy
zGrupa Specjat: Marzena Mitrut

= Wzorowa realizacje zadarn sprze-
dazowych, profesjonalizm oraz
osigganie celéw biznesowych:
Jolanta Stawarz

= Zaangazowanie i wzorowa re-
alizacja obowigzkéw w zakresie
wspbtpracy ze SPECJAL: Moni-
ka Teper

WYROZNIENIA

PRZYZNANE PRZEZ

SKLEPY WLASNE:

= Najwyzszy wzrost wskaznikéw
wérdd wszystkich kupcéw skle-
péw wtasnych 2024 vs 2023: Do-
rota tuszczki

= Najwyzszywzrost sprzedazy LFL
zewszystkich menedzeréwregio-
nalnych sklepéw wtasnych 2024
vs 2023: Ewa Wdowska

WYROZNIENIA
PRZYZNANE PRZEZ
SIEC SPAR:

Za zaangazowanie
i niezawodnos¢

w realizacji
wspolnych celéw:
= Krzysztof Cholewa

= Marek Zapata

= Edyta Dembinska




Koncert Golec Uorkiestra

Z kolei Remigiusz Czernecki, Wi-
ceprezes Zarzadu, Dyrektor Han-
dlowego GK Specjat podsumowat
realizacje celow w latach 2019-
-2024, w ktérych grupa urosta
ponad 3,5 raza oraz przedstawit
strategie i cele GK Specjat na lata
2024-2029, ktore obejmuja m.in.
utrzymanie dynamiki wzrostu
sprzedazy, dalszg ekspansje
i zwiekszenie liczby sklepéw fran-
czyzowych.

Waznym elementem konferencji
byt takze blok po$wiecony prezen-
tacjom poszczegdlnych sieci fran-
czyzowych: Nasz Sklep, Rabat Detal,
Spari Livio.

W drugiej czesci konferencji
odbyty sie réowniez zajecia warsz-
tatowe z udziatem producentdw.
Spotkania te umozliwity wymiane
wiedzy, doswiadczen oraz wspdlne
planowanie dziataih handlowych.

23 MAJA 2025

Oddziat Sremwyréznionyza najwiek-
szg liczbe zrealizowanych planéw

Podsumowaniem konferencji byta
uroczysto$¢ wreczenia wyréznien
inagrod dla pracownikéwioddziatéw

firmy, ktérych zaangazowanie oraz
wyniki sprzedazowe miaty istotny
wptyw na sukces catej Grupy. Uwien-

czeniem konferencji byt koncert Go-
lecuOrkiestra. Macies CzerwiKiski

Wyrdznieni pracownicysieci Rabat Detal
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DZIEN HANDLOWCA -
PODSUMOWANIE
MAJOWEJ EDYCJI

30 maja 2025 roku w malowniczym otoczeniu Spa

Hotel Splendor**** w Lubeni k. Rzeszowa odbyta si¢
kolejna edycja Dnia Handlowca - jednego z kluczowych
wydarzei branzowych organizowanych cyklicznie przez
Grupe Kapitatowa Specjat oraz sieci franczyzowe NASZ

SKLEP, LIVIO i RABAT DETAL.

Jak co roku, wydarzenie przycia-
gneto imponujacy liczbe wystaw-
cow - ponad 130 producentéw
zaprezentowato swoje najnowsze
produkty i rozwigzania handlowe.
Uczestnicy mieli okazje skorzystac
zbogatej oferty degustacji, atrakcyj-
nych promocji oraz dedykowanych
rabat6w, cozaowocowato kolejnym
rekordem sprzedazowym.
Tradycyjnie juz Dzien Han-
dlowca potaczony byt z Piknikiem
Rodzinnym, ktory zapewnit szereg
atrakcji zaréwno dla dzieci, jak
i dorostych. Wsrdd najwiekszych
hitow znalazty sie m.in. tyrolka,
zjazdy pontonowe oraz spotkania

Czes¢ handlowa

SPECJAR-NEWS

z sympatycznymi alpakami, kt6-
re zdobyty serca najmtodszych
uczestnikdw wydarzenia.

Wieczorna gala byta okazja do
wyréznienia najlepszych klientow,
producentéw oraz pracownikéw.
Nagrodywreczyt Szymon Kwasniew-
ski Dyrektor Sprzedazy GK Specjat
wspdlnie z Stawomirem Ztaman-
cem Dyrektorem Oddziatu Specjat
Rzeszow,Janem Satatg Dyrektorem
Generalnym PSH Nasz Sklep, Kinga
Lechowska Dyrektor Operacyjng
Rabat Detal, Agnieszkg Czachor -
Dyrektor Oddziatu Ren Rzeszow
oraz Magdaleng Florek Dyrektor
Personalng GK Specjat

nr103 | kwiecieh-czerwiec 2025

v -‘l j 8
Wyréznieni pracownicysieciNasz Sklep

Wyréinieni klienciSpecjat oddziat Rzeszow




-,

- Degustacjenaterenach zielor;ych SpaHotelSplendor****

Wyréznienia otrzymali:

KLIENCI SPECJAL
RZESZOW
= GMINNA  SPOtDZIELNIA

,SAMOPOMOC CHtOPSKA”
W LEZAJSKU

= JAROSLAW DISSP.Z 0.0.

= ,KOLMAR” SPOtKA JAWNA
M.J. KICMAN

= PSS,SPOLEM”RZESZOW

= ,SPOLEM” POWSZECHNA
SPOtDZIELNIA SPOZYWCOW
W LEZAJSKU

KLIENCI NASZ SKLEP

= DARIUSZ SWISTAK,,SWISTAK”

= GMINNA  SPOLDZIELNIA
HANDLOWO-PRODUKCYJNA
W BLAZOWEJ

= HANDELWIELOBRANZOWY,KK"
KARCZMARCZYK KRZYSZTOF

= PATMEXSP.Z0.0.

= TRANSFOOD PUCHALASPK.

KLIENCI RABAT DETAL

= SKLEP SPOZYWCZO-PRZEMY-
StOWY AGATA SOBOLAK

= SKLEP SPOZYWCZO-PRZEMY-
StOWY KATARZYNA KAMYK

KLIENCI REN

= FIRMASEVENEM

= SKLEP SPOZYWCZO-
-PRZEMYStOWY ARKADIUSZ
JAWORSKI

= U TOMKA SKLEP SPOZYWCZO-
-PRZEMYStOWY

PRODUCENCI SPECJAL

= DANONESP.Z0.0.

= DEBOWAPOLSKASP.Z0.0.SPK.

= KUPIECSP.Z0.0.

= P.P.U.H.WOSEBASp.zo.0.

= PRYMATSP.Z0.0.- PRYMAT GA-
STROLINE

PRODUCENCI REN
= AVIKOBY.SPOLKAZ 0.0.

NAGRODZENI
PRACOWNICY GK SPECJAL:
= ANETABOZEK
= PAULINA BYKOWSKA
= NATALIABURDA
= JANDOBEK
= KAROLINAKUCHTA
= KINGAJAKIEEA
= KRZYSZTOF KARWAN
= TOMASZ LAMPART
= KATARZYNAMROZ-BROZYNA
= MARTAPICHLA
= REGINASAROT
= AGNIESZKATUROSZ
= RAFALWILK
= MItOSZ WROBEL

Dzigkujemy wszystkim wystaw-
com, klientom i uczestnikom za
obecnosé¢izaangazowanie.Juz dzi$
zapraszamy na kolejne spotkanie -
widzimy sie ponownie 29 sierpnial

Patrycsa WiLczynska

Roz

WYSOKA LOKATA
W RANKINGU RZECZPOSPOLITEJ

Grupa Kapitatowa Specjat awansuje na 17. miejsce
w prestizowym rankingu ,Lista 500” dziennika
Rzeczpospolita!

Z duma informujemy, ze Grupa Kapitatowa Specjat znalazta sie na 17.
miejscu w XXVl edycji rankingu , Lista 500" najwiekszych firm w Polsce
przygotowywanego corocznie przez dziennik Rzeczpospolita.

To wyjatkowe wyrdznienie oraz znaczacy awans - w ubiegtorocznej

edycji zajmowalismy 23. pozycje. Tegoroczny wynik potwierdza dyna-

miczny rozwdj Grupy Specjat, skuteczng strategie biznesowa oraz nie-

ustanne dazenie do doskonatosci w sektorze dystrybucii i handlu.
Dziekujemywszystkim pracownikom, partneromiklientom - to dzigki

Macies CZERwINSKI
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PREZES KRZYSZTOF TOKARZ
PRELEGENTEM EUROPEJSKIEGO
KONGRESU GOSPODARCZEGO

Europejski Kongres Gospodarczy (EEC) konsekwentnie
od ponad 17 lat realizuje swoja misje: pozostaje
szerokim, otwartym forum debaty o przysztosci
europejskiej i polskiej gospodarki.

24 kwietnia w katowickim Spodku
odbyta sie debata z udziatem
Krzysztofa Tokarza, prezesazarzadu
GK Specjat “ Handel pod naporem
zmian”. Moderatorem prowadza-
cym byta Edyta Kochlewska redak-
tor naczelna portalu dlahandlu.
pl. Uczestnicy debatowali na temat
zmian zachodzacychwbranzy han-
dlowej. Oméwiono szeregistotnych
problemoéw. Co branze stymuluje,
aco hamuje? Spadek konsumpcji -
przyczynyirokowania. Nap6rzmian
prawnych - skutki przeregulowania.
Wiecejwymagan wobec handluver-
sus utrzymanie demokratycznych
cen dla konsumenta. Wrazliwe te-
maty: handel alkoholem, marno-
wanie zywnosci, system kaucyjny,
rynek pracy.

Do udziatu w sesji zostali zapro-
szeni (kolejnosc¢ alfabetyczna):

PrezesKrzysztofTokarzpodczasdebaty

SPECJAR-NEWS

Sebastian Gajewski, podse-
kretarz stanu, Ministerstwo
Rodziny, Pracy i Polityki Spo-
tecznej, Polska
Adam Nowak, podsekretarz sta-
nu, Ministerstwo Rolnictwa i Roz-
woju Wsi, Polska
Renata Juszkiewicz, prezes za-
rzadu, Polska Organizacja Han-
dluiDystrybuciji
Magdalena Szuszkiewicz, CEO,
Frisco.pl
KrzysztofTokarz, prezes, Specjat
sp.zo.0.
Tomasz Waligdrski, dyrektor ge-
neralny, Carrefour Polska
Pawet Wardzinski, dyrektor gene-
ralny, Intermarche
Moderacja:
Edyta Kochlewska, redaktor na-
czelna, dlahandlu.pl

Macies CZERwINSKI
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FRANCZYZOWY
SUPERBOHATER 2025

Bardzo nam mito poinformowad, na kongresie Retail Trends zosta-
ty przyznane nagrody Franczyzowy Superbohater 2025. Dwie z nich
trafito do naszych franczyzobiorcéw. Niezwykta pomystowosé, energia
iinnowacyjnos¢ polskich przedsiebiorcéw jest tym, czym powinnismy

sie chwali¢, promowac i wspierac. Redakcja Wiadomosci Handlowych

poszukiwata aktywnych i pomystowych detalistéw, abyim podziekowaé
zaich niestandardowe podejscie do prowadzenia biznesu. Stali sie oni
ambasadorami mikroprzedsiebiorczosci. Inwencja matych i Srednich
przedsiebiorcow nie zna granic. Wyr6znienie otrzymalifranczyzobior-
cy z sieci NASZ SKLEP: Agnieszka i Sylwester Piekarscy oraz Klaudia
Kotodziejczyk. GRATULUJEMY!

Macies CzERwINSKI

UPERE: YHAT
UPERI;YHATER

:a;_

Laureacinagréd: Franczyzowy Superbohater




LICZNE NAGRODY DLA SIECI
FRANCZYZOWYCH GK SPECJAL

Gala Liderow Rynku FMCG i Handlu po raz kolejny
wytonita liderow branzy spozywczej i handlowej

oraz nagrodzita tworcow znaczacych, nowoczesnych
technologii. 27 maja 2025 r. na deskach Teatru
Kamienica w Warszawie zebrali si¢ przedstawiciele
preznie dziatajacych producentow w polskiej
przestrzeni handlowej, by poznaé wyniki 15. edycji
konkursu , Ztoty Paragon - Nagroda Kupcow Polskich”.
Wyroznienia trafity do sieci: Nasz Sklep, Livio,

Rabat Detal.

Kazdego roku wydarzenie orga- franczyzowej Rabat Detaliwyzna-
nizowane przez wydawce ogol- czanietrendéww polskim handlu
nopolskiego miesiecznika Hurt & detalicznym ~ Macies Czerwiski

Detal gromadzi przedstawicieli naj-
wazniejszych branz rynku spozyw-
czego i retailu. Réwniez w tym roku
nagrody trafitydosiecizarzadzanych
przez GK Specjat:

1. PSHNaszSklep S.A. Grupa Spe-
cjat - za dynamiczny rozwoj
sieci franczyzowej Nasz Sklep
i wyznaczanie trendéw w pol-
skim handlu detalicznym

2. PSH Livio S.A. Grupa Specjat - za
dynamiczny rozwoj siecifranczy-
zowej Livioiwyznaczanie trendow
w polskim handlu detalicznym

3. Rabat Detal Sp.z0.0. Grupa Spe-
cjat - za dynamiczny rozwoj sieci

PSH Livio

Nagrode odebrataKinga Lechowska Dyrektor Operacyjny Rabat Detal Nagrode odebratAlbert Wielusifski Dyrektor Livib O/Mazowsze "
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KONFERENCJA
Z KLIENTAMI
GK SPECJAL

NA BALKANACH

W dniach 25 maja - 1 czerwca 2025 r. odbyta sie
konferencja wyjazdowa z udziatem klientow

Grupy Kapitatowej Specjat. W wydarzeniu
uczestniczyto ponad 30 klientow z réznych oddziatow
firmy. Spotkanie miato miejsce w wyjatkowej
scenerii Albanii, Czarnogory i Chorwacji.

Podczas konferencji uczestnicy
mieli okazje zapoznac sie z no-
wosciami rynkowymi, innowacja-
mi produktowymi oraz trendami
konsumenckimi, ktére ksztattujg
handel detaliczny w Polsce.
Konferencja byta réwniez okazjg
dowymiany do$wiadczen i rozméw
obiezacej sytuacji narynku. W trak-
cie dyskusji poruszono wiele istot-
nych tematéw, takich jak zmiany
w zachowaniach konsumentow,
wptyw otoczenia makroekono-
micznego na sprzedaz, a takze kie-
runki rozwoju kanatéw dystrybucii.
Jednym z waznych punk-
téw programu byto wreczenie

4l

Konfere'ncja Gk Specjat

SPECJAENEWS

wyréznien dlanajbardziej zaanga-
zowanych uczestnikéw programu
lojalno$ciowego GK Specjat.

Cho¢ program konferencyj-
ny byt intensywny, uczestnicy
mogli zobaczy¢ urokliwe zakatki
potudniowej Europy i spedzié
wspdlnie chwilew mniej formalnej
atmosferze.

Dziekujemy wszystkim uczest-
nikom za aktywny udziat, wymiane
opinii i inspirujgce rozmowy. Takie
spotkania to nie tylko element
budowania relacji, ale takze waz-
ny impuls do dalszego wspolnego
rozwoju.

Patrvcia WiLczyNska
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WYROZENIE DLA
GK SPECJAL

DZIEKUJEMY FIRMIE COLIAN
ZA ZAUFANIE ORAZ
INSPIRUJACE
PARTNERSTWO!

NAGRODA JEST DLA NAS
DODATKOWA MOTYWACIA
DO DALSZEJ, INTENSYWNEJ

PRACY | BUDOWANIA
TRWALYCH RELACII
BIZNESOWYCH

O SPECJAL

.é od lewej: Krzysztof Tokarz Prezes GK
Specjat, Jan Kolanski Prezes Colian

WYROZNIENIE DLA GRUPY KAPITA-
tOWEJ SPECJAL OD FIRMY COLIAN

Z ogromna satysfakcja informujemy, ze Pan Krzysztof Tokarz, Prezes
Grupy Kapitatowej Specjat, otrzymat dla Grupy Kapitatowej Specjat
wyjatkowe wyrdznienie od firmy Colian - jednego z czotowych produ-
centow branzy spozywczejw Polsce.

Nagroda zostata wreczona przez Prezesa Jana Kolanskiego pod-
czas uroczystej gali zorganizowanejz okazji jubileuszu 35-lecia dzia-
talnosci firmy Colian. Wyrdznienie to stanowi wyraz uznania dla GK
Specjatzawieloletnie, partnerskie relacje i dotychczasowa, owocng
wspotprace.

JesteSmy dumni, ze nasze wspodlne dziatania zostaty dostrzezone
i docenione. Tego rodzaju wyréznienia sg dla nas nie tylko powodem
do radosci, ale takze silng motywacja do dalszej, intensywnej pracy

i budowania trwatych relacji biznesowych. Patrycsa WiLczyNska

Uczestnicywyjazdukonferencyjnego




GK SPECJAL NA 68.

S P AR

MIEDZYNARODOWYM KONGRESIE

SPAR W ZAGRZEBIU

W dniach 24-28 maja 2025 roku
w Zagrzebiu odbyt sie 68. Miedzy-
narodowy Kongres SPAR, ktory
zgromadzit delegacje z okoto 40
krajow. To prestizowe wydarzenie
stanowi wyjatkowa platforme do
wymiany do$wiadczen, budowania
relacjiiwyznaczania strategicznych
kierunkow rozwoju marki SPAR na
Swiecie.

W tym roku GK Specjat, jako nowy
wtasciciel firmy SPAR Polska, miata
zaszczyt po raz pierwszy uczestni-
czy¢w kongresie jako petnoprawny
cztonekmiedzynarodowej spotecz-
nosci SPAR. Program wydarzenia
obejmowat m.in. zwiedzanie skle-
poéw SPAR Chorwacja oraz nowo
otwartego centrum logistycznego
w Donjej Zdendinie - najwiekszego
tego typu obiektuw regionie Europy

Srodkowo-Wschodniej. SPAR Chor-
wacja w tym roku $wietuje 20-lecie
istnienia, co dodatkowo podkreslito
range wydarzenia.

Kolejne dni byty wypetnione in-
tensywnymi sesjami biznesowymi,
podczas ktérych uczestnicy pod-
jeli dyskusje strategiczne i wymie-
niali sie najlepszymi praktykami
w handlu detalicznym. Prezes Za-
rzadu, Krzysztof Tokarz, aktywnie
zaangazowat sie w obrady, biorgc
udziat w jednej z kluczowych debat
wspolnie z reprezentacja drugiego
nowego partnera, SPAR z Finlandii.

Wystapienie Prezesa spotka-
to sie z duzym zainteresowaniem
i byto wyraznym sygnatem zaanga-
Zowania naszej organizacjiw rozwdj
marki na rynkach lokalnych i mie-
dzynarodowych. Podczas debaty

Nazdjeciu od lewej: Tobias Wasmuht, Managing Director SPAR Inter-
national, Krzysztof Tokarz, the President of the Management Board
SPAR Poland, Katarzyna Ortow, Management Board Representative
for Marketing SPAR Poland, Mika Rautainan, CEO SPAR Finlandia.

byta mozliwo$¢ zaprezentowania
naszej firmy kluczowym graczom
handlu z catego $wiata oraz przed-
stawienia planéw rozwoju marki
SPAR w Polsce na najblizsze lata.
Kongres byt nie tylko okazjg do
omowienia innowacyjnych prak-
tyk i inspirujacych przyktadéw

zdziatalno$ci partneréw, lecztakze
wydarzeniem o wymiarze spotecz-
nym - dzieki wspolnym wysitkom
uczestnikéw zebrano rekordowa
kwote 50 000 euro na rzecz jednej
z chorwackich organizacji charyta-
tywnych wspierajacej dziecizzabu-
rzeniami neurorozwojowymi.

NOWA FLOTA POJAZDOW SPAR -
WYZSZY STANDARD DOSTAW

W zwigzku z przejeciem sieci SPAR
przez Grupe Kapitatowa Specjat,
rozpoczeto intensywng moderni-
zacje floty transportowej, ktérej ce-
lem jest zapewnienie najwyzszych
standardéw logistycznychijeszcze
sprawniejszej obstugi dostaw.
Pierwsza partia kilkunastu nowo-
czesnych pojazdéw - zamoéwionych
w ramach rozbudowy floty - znaj-
duje sie obecnie na etapie od-
bioréw koncowych lub finalizacji

produkciji. Wrdd nich znajduja sie
specjalistyczne samochody chtod-
nicze, przystosowane do przewozu
towaréw w dwéch réznych zakre-
sach temperatur, w tym produktéw
gteboko mrozonych.

To kolejny krok w kierunku pod-
noszenia jakosci i efektywnosci
operacyjnej w ramach sieci SPAR,
z korzyscig dla partneréw handlo-
wych i klientédw koncowych.

Pawet Suz

SPECJANEWS
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REMODELING DROGA

DO SUKCESU

Partnerzy franczyzowi coraz chetniej dokonuja

zmian w swoich sklepach, ktére stajg sie przyjazne

dla kupujacych. Pomagamy naszym partnerom nie
tylko przygotowaé nowg placéwke do otwarcia, ale tez
przeprowadzamy remodelingi w sklepach dziatajacych

od wielu lat w naszej sieci.

W ostatnim kwartale w oddziale
Tomaszow w miejscowosci Zwie-
rzyniec wspdlnie z panig Aling Pa-
sieka przeprowadzilismy catkowity
remodeling sklepu wraz z nowym
ustawieniem sali sprzedazy. Bytoto
zwigzanez przejéciem tradycyjnego
sklepu ladowego na system samo-
obstugowy. To juz druga placéwka
w formacie Delikatesy Sezam po
catkowitej zmianie aranzacji. Wne-
trze sklepu zostato wyremontowa-
ne oraz wyposazone w nowe regaty
i urzadzenia chtodnicze zgodne ze
standardem, zmieniono réwniez
oswietlenie. Klienci, ktérzy przy-
byli na otwarcie bardzo pozytyw-
nie oceniali zmiany, przestronno$¢
i dostepnos¢ produktéw i promocji.

Kolejnym sklepem w oddziale
Tomaszow zastugujgcym na uwa-
ge sg Delikatesy Premium Market
Plus pani Klaudii Kotodziejczyk.
Energiczna i kreatywna wtasciciel-
ka podjeta decyzje o powigksze-
niu i wyremontowaniu sklepu, co

Suléw BozekDelikatesy Premium F

SPECJAENEWS

pozwolito na rozszerzenie asor-
tymentu w kategoriach Swiezych.
Powodzeniem cieszg sie ciepte we-
dliny, ktére sgwsprzedazy dwarazy
wtygodniu. Duze wrazenie robi réw-
niez stoisko owocowo-warzywne
wyeksponowane na nowej wyspie
warzywnej. Sklep znajduje sie przy
gtdwnej drodze do Zamoscia i dys-
ponuje parkingiem.

Z kolei w oddziale Rzeszéw
z panstwem Kosiorami przepro-
wadziliémy remodeling oraz uro-
czyste otwarcie w drugim sklepie
naszej sieci w formacie Delikatesy
Premium. W placéwce zostat prze-
prowadzony generalny remont po-
taczony z wprowadzeniem nowego
o$wietlenia oraz wymiang catego
wyposazenia. Cze$¢ spozywcza
sklepu zostata przeksztatcona na
samoobstuge, natomiast cze$¢ mie-
sno - wedliniarska zostata na nowo
zaaranzowana i wyposazona pod
standard tego stoiska. Warto wspo-
mnie¢, ze jest ono wizytdwka sklepu,
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poniewaz znajduja sie tu produkty
pochodzace z masarni wtascicieli,
aduza popularnoscia ciesza sie tez
miesa pieczone i garmazerka.

W tyle nie pozostaje réwniez od-
dziatWarszawa, gdzie w miejscowo-
Sci Kosow Lacki przeprowadzilismy
remodeling sklepu w formacie
Delikatesy Premium. Wtascicielem
sklepu jest rodzinna firma panstwa
Ruciniskich, ktorej gtowna dziatalno-
$cig sg Zaktady Miesne prowadzo-
ne zduzym powodzeniem od wielu
lat. W sklepie zastosowano prawi-
dtowy layout i wdrozono standardy
wyposazenia. Domeng sklepu, jak
nietrudno sie domyslic, jest stoisko
miesno-wedliniarskie, ktorego eks-
pozycja i duzy wybér asortymentu
robig wrazenie, co w potaczeniu
z profesjonalng obstuga zadowala
gusta klientéw. Warto nadmienic,
ze panstwo Rucinscy posiadajg 40
sklepbw, z czego znaczacy wiek-
szo$¢ w sieci Nasz Sklep. Wtasci-
ciele sukcesywnie przeprowadzajg
wspdlnie z nami remodelingi w ko-
lejnych placéwkach.

W oddziale Krakéw po kilku la-
tach od ostatniego remodelingu
przeprowadziliémy catos$ciowa
modernizacje sklepuw Kobylanach
nalezacego do Bogustawy Poleckiej.

Szczebrzeszyn Kotodziejczyk Market Plus

Placéwka zostata powigkszona, co
umozliwito zmiane ustawienia
z dostosowaniem do obecnych
potrzeb. Prawidtowe zagospoda-
rowanie przestrzeni oraz utozenie
asortymentu, ktéry na przestrzeni
lat sie powiekszyt, umozliwia klien-
tom tatwiejszy dostep, a towar jest
zdecydowanie bardziej widoczny.
Odswiezone zostato réwniez stoisko
alkoholowe, natomiast regat chtod-
niczy na warzywa zostat postawio-
ny w bardziej widocznym miejscu.
Sklep dzieki wprowadzonym zmia-
nom zyskat nowy wyglad i zrobit
sie bardziej przestronny, a bogaty
asortyment zacheca klientow do
zakupow.

W oddziale £6dZ modernizacje
przeszty dwa sklepy. W kwietniu
przeprowadzilismy remodeling pla-
cowkiwformacie Delikatesy Sezam
wspblnie z PSS Spotem w Ozorko-
wie. Sklep przeszedt wczesniej
gruntowny remont, zostat ulepszo-
ny cigg komunikacyjny dla klientow
tak, aby swobodnie mogli robi¢ za-
kupy. Wdrozone zostaty réwniez
nowe zabudowy na regale alkoho-
lowym, piekarniczym oraznaregale
owocowo-warzywnym. Sklep dzieki
wprowadzonym zmianom zrobit
sie bardziej funkcjonalny, a klienci

Nasz Skiep [



bardzo pozytywnie ocenili zmiany.
Kolejnym sklepem, w ktérym prze-
prowadziliémy remodeling byty
Delikatesy Premium pana Piotra
Popieli w Tomaszowie Mazowiec-
kim. Sklep zyskat czesciowo nowe
ustawienie regatow, co zaowocowa-
to wieksza i bardziej otwartg prze-
strzenig i funkcjonalnoscia sklepu.
Placowka jest bardzo dobrze zato-
warowana, posiada zréznicowany
asortyment od duzego wyboru we-
dlin i produktéw garmazeryjnych
poczynajac, po domowe obiady
i Swiezo pieczone baby drozdzo-
we. Zapach przygotowywanych na
miejscu potraw znaczgco wptywa
na decyzje zakupowe klientéw.
W sklepie zostat wymieniony w ca-
tosci regat alkoholowy oraz stoisko
piekarnicze, dzieki czemu sklep
zyskat na elegancji i nowoczesno-
$ci. Wdrozone zostato réwniez
prawidtowe utozenie asortymentu

Tomaszéw Mazowiec-
ki Delikatesy Premium g

z podziatem na grupy dla lepszej
czytelno$ci potki.

Natomiast w miejscowosci Sulow
woddziale tomaszowskimwspdinie
z pania Agatg Bozek otworzyliSmy
Delikatesy Premium. Sklep powstat
w nowo wybudowanym obiekcie
o powierzchni 150 mkw., z duzym
parkingiem dla klientéw. Wtasci-
cielka posiada w naszej sieci maty
sklepik w formacie Nasz Sklep Eks-
pres, natomiast po przedstawieniu
przez naszego koordynatora kon-
cepcji Delikateséw Premium oraz
projektu sklepu w nowym layoucie
przez dziat wdrozen zdecydowata
sie na dalsza wspotprace z siecig

Zwierzyniec Pasieka Delikatesy Sezam

pod tym szyldem. W sklepie zosta-
tywdrozone nowoczesne standardy
wyposazenia w stylu industrialnym
orazwizualizacjazewnetrzna dedy-
kowana dla tego formatu. Wtasci-
cielka postawita na szeroki wybor
asortymentu zaréwno suchego, jak
i kategorii $wiezych. Sklep w swo-
jej ofercie posiada réwniez $wiezo
parzong kawe, hot-dogi oraz lody
gatkowe. Szeroki asortyment mie-
sa i wedlin, codzienna dostawa

cieptego pieczywazlokalnej piekar-
ni sprawia, ze atrakcyjno$é sklepu
i przewaga nad konkurencjg z kaz-
dym dniem ro$nie.

Wszystkim hucznym otwarciom
towarzyszyty liczne promocje,
degustacje i konkursy. W czesci
sklepow zostato réwniez przepro-
wadzone szkolenie z zarzagdzania
ladg miesno- wedliniarska przez
naszego specjaliste ds. tej kategorii.

KamiLa TArsA

4 RabatCON

RABATON - PROGRAM,
KTORY NAPEDZA TWOJ ZYSK

Czy da si¢ potaczyé codzienne zakupy z motywacja
do rozwoju? Tak, jesli jestes czescia sieci Rabat
Detal. 0d maja ruszyliSmy z nowym programem
lojalnosciowym RabatOn, ktory powstat z mysla

o franczyzohiorcach i dla franczyzohiorcow.

To odpowiedz na potrzeby sklepow,
ktére szukaja nie tylko dobrych
cen, ale tez wartosci dodanej we
wspotpracy. RabatOn daje realne
korzysci za dziatania, ktére i tak sg
cze$cig codziennego biznesu.Jakto
dziata? Prosto: sklep loguje sie do
systemu, wybiera zadania - i dzia-
ta. Za realizacje konkretnych ce-
|6w otrzymuje nagrody finansowe.

20

Dlaczego programy
lojalnosciowe maja
znaczenie?

Ryneksie zmienia,awrazznimrosna
oczekiwaniawtascicieli sklepow. Pro-
gramy lojalno$ciowe nie sgjuz, mitym
dodatkiem”, leczstaja sie narzedziem
wspierajagcym rozwoj i konkurencyj-
no$¢.RabatOnzostattakzaprojekto-
wany, by kazdyfranczyzobiorcamogt:

= planowa¢ zakupy bardziej
Swiadomie,

= korzystaézatrakcyjnych benefitdw,

= wspodtpracowaé z producentami
na korzystnych zasadach,

= ipoprostuzarabiaéwiecej dzieki
przemyslanej aktywnosci.
Cowaznezadaniasgdostosowane

docharakterystykisklepu. Niezaleznie

od tego, czy prowadzisz maty osiedlo-

wy punkt, czy wigkszy sklep spozyw-

czy - RabatOn dziatadla Ciebie.

Jak wzig¢ udziat?
Program wystartowat w maju i po-
trwa wstepnie do konca wrzesnia.

SPECJANEWS

Comiesigc na platformie pojawiaja
sie nowe zadaniai mozna je zazna-
czy¢, podejrzeé zasady i rozpoczgé
realizacje. W systemie wida¢ nie
tylko, co jest do zrobienia, ale tez
ile mozna zyskacd.

Zadania sg proste, mierzalne
i mozliwe do rozliczenia ,zero-
-jedynkowo”: zaliczone lub nie.
Przejrzystosé i jasnos$¢ zasad to
podstawa tego programu.

Dotycz do RabatOn

i przekonaj sie, ze

warto dziatac razem
MaGDALENA GWIAZDOWSKA
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0 Targi Rabat Detal 2025

REKORDY, RELACJE

| REALNE WYNIKI

Wiosenne spotkanie w Biatce Tatrzanskiej po raz
kolejny pokazato, jak silng i zaangazowang spotecznosé
tworzy sie¢ Rabat Detal. Tegoroczne targi, ktore odbyty
si¢ siodmego i 6smego maja, zgromadzity blisko
dwiescie franczyzobiorcow oraz pieédziesieciu pigciu

kluczowych producentow.

Byto to wydarzenie nie tylko po-
Swiecone handlowi, ale przede
wszystkim relacjom, wspotpracy
i wspdlnym dazeniu do ambitnych
celéw. Tradycyjnie juz targi poprze-

dzit uroczysty bankiet. To wieczor,
ktory petni funkcje nie tylko inte-
gracyjna, aleisymboliczng - otwie-
rajac nowy rozdziat w historii sieci.
Podczas wydarzenia gtos zabrat
Krzysztof Tokarz, prezes Grupy
Kapitatowej Specjat, podkreslajac
wage synergiii konsekwencjiwdzia-
taniu - wartosci, ktére od trzydzie-
stu pieciu lat napedzajg rozwdj
catej Grupy.

Gtéwna czesé¢ targowa rozpo-
czeta sie w czwartek rano. Na te-
renach wystawienniczych toczyty
sie intensywne rozmowy, sktada-
no zamowienia, testowano nowe
rozwigzania i wymieniano do-
$wiadczenia. Partnerzy handlowi

SPECJAENEWS

mogli korzystac z petnej oferty ka-
talogu targowego - zaréwno poprzez
dystrybucje Specjat, jak i bezpo-
Srednio u producentéw. Efekt? Re-
kordowe wyniki, ktére sg dowodem

nie tylko efektywnej organizacji, ale
przede wszystkim zgranego zespotu
ludzi - po obu stronach stotéw.
Tegoroczne targi byty wyjatkowe
takze pod wzgledem technologicz-
nym. Po raz pierwszy wykorzystano

T

Wreczeniewyréznien producentom
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Cze$¢handlowa i

dedykowana aplikacje webowa, kto-
rawczasie rzeczywistym pozwalata
$ledzi¢ dane sprzedazowe zaréwno
przezfranczyzobiorcow, jakiprodu-
centow. Przejrzystosé, mobilnosé
i szybki dostep do kluczowych

s LATDOSWIA pe

SPR.-%\‘.’.L‘ZO NY PO MYSE

WSPARCIE SPECJALIS
/JASNE ZASADY

informacji znaczaco podniosty
komfort i efektywnos¢ pracy. Co
wiecej, siedmiu franczyzobiorcow,
ktorzy osiggneli najwyzsze wyniki
zakupowe, otrzymato atrakcyjne
nagrody - bony do Media Expert
oraz zestawy upominkowe.

Targi Rabat Detal 2025 to wy-
darzenie, ktére pokazato, jak wiele
mozna osiggnac¢, gdy wszyscy graja
do jednej bramki. To spotkanie lu-
dzi, dla ktérych handel to nie tylko
biznes, ale wspélna droga i wspol-
na odpowiedzialno$é. Z takim za-
pleczem przyszto$é sieci rysuje
sie nie tylko ambitnie, ale i bardzo
konkretnie.

MaGDALENA GWIAZDOWSKA




SKUTECZNIE

STAWIA CZOLA
WYZWANIOM RYNKU

Wedtug ogtoszonego przez Wiado-
mosci Handlowe rankingu, Polska
Sie¢ Handlowa LIVIO, wchodzaca
w sktad Grupy Kapitatowej Specjat,
zajmuje IV miejsce wsrdd najwiek-
szych siecifranczyzowych, partner-
skichigrupzakupowychw Polsce (na
podstawie danych z 2024r.). Jako
Swiadomy organizator sieci fran-
czyzowej, zrzeszajacej blisko 4800
sklepow oferuje swoim partnerom
model wspotpracy oparty na wza-
jemnym poszanowaniu i obustron-
nych korzysciach. Franczyzobiorcy
moga w petni korzystaé zwarunkéw
jakie sie¢ dla nich negocjuje, zacho-
wujacjednoczesnie petng swobode
w doborze kanatu dostaw, wielko$ci
zamowien, polityce cenowej oraz
wszelkich innych aspektach pro-
wadzenia swojego biznesu. Jak
pokazuje ostatnich 5 lat ten model
wspbtpracy sie sprawdza - sie¢ nie-
malpodwoitailo$¢zrzeszonychskle-
poéw. Niemniejjednakaktualne realia
sprawiajg, ze najblizszy czas bedzie
trudny nie tylko dla samych wtasci-
cieli placowek handlowych, aleidla
wszystkich uczestnikéw rynku -
franczyzodawcéw i producentdw

22

réwniez. Konieczne sg nowe strate-
gie, ale i ambitne plany rozwojowe,
ktorychw LIVO nie brakuje.

W ostatnich latach sie¢ stawia
na rozwoj rozwigzan informatycz-
nych mocno inwestujac w sklepy,
w ktérych widzi najwiekszy po-
tencjat. Modernizacja sprzetu
i oprogramowania pozwolita na

uruchomienie nowych mechani-
zmoéw promocyjnych. Kolejnym

Sklep Livio Market Plus

etapem bedzie wdrozenie aplikacji
mobilne;j.

Wychodzac naprzeciw zmienia-
jacemu sie rynkowi sie¢ w znacznej
mierze skupita sie na sferze social
medidw, znaczng czes$¢ Srodkéwmar-
ketingowych kierujac wtasnie w ten
kanat komunikacji. Konsument sie
zmienit,znacznaczes¢jegozyciaroz-
grywasiewsieci. Tworzac swoje kam-
panieizachecajacfranczyzobiorcow
do prowadzeniawtasnychfanpejdzy,
oferujgcimwsparcie techniczne, sie¢
pozwala dotrze¢ do konsumentéw
skupionych wokét sklepéw, a prze-
myslane, lokalne dziatania marketin-
gowe, wsparte akcjami centralnymi,
przynoszg widoczne efekty.

W swoich dziataniach LIVIO kie-
ruje sie przejrzystoscia zasad. Jed-
nym zelementdéw takiego dziatania

SPECJA-NEWS

~u |

LiviO

jest tzw. Strefa Klienta. System,
w ktérym franczyzobiorcy maja do-
step dowszystkich najwazniejszych
informacji dotyczacych funkcjono-
wania ich biznesu wewnatrz sieci -
rozliczenia, umowy, dokumenty,
komunikaty, kalendaria wydarzen,
nowosci, Uniwersytet Przedsie-
biorczosci, Super Profit oraz wiele
innych. Dzieki temu kazdy wtasci-
ciel sklepumoze by¢ pewien, ze sie¢
dziata na partnerskich zasadach.

To tylko niektére z dziatan jakie
sie¢ LIVIO podejmuijeiplanuje pod-
ja¢wnajblizszym czasie poszukujac
najlepszych rozwigzan dla swoich
obecnych i przysztych franczyzo-
biorcéw. Utrzymujac trend wzro-
stowy w swojej ekspansji Livio ma
szanse w tym roku ogtosic¢ przyta-

czenie 5000 sklepu.  lwona Maora

|

L

{4
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WINA Z CHILE

19 marca odbyto si¢ szkolenie dla pracownikow sklepow
wiasnych i sieci franczyzowej Nasz Sklep. Pierwsza
czes¢ dotyczyta prezentacji o Chile i szczepach win

z flagowym Panul z serca doliny Colchagua, gdzie

ciepte promienie chilijskiego stonica odbijaja sie

w dojrzewajacych winogronach.

Miasteczko Marchigiie uwazane
jest za jeden z najwspanialszych

SPECJAENEWS

regiondw uprawy winorosli w Chile.
Gosciem Specjalnym byt Fernando
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Pavon z Chile. Absolwent inzynie-
rii rolnictwa, od ponad 15 lat zwia-
zany z branza winiarska. Do Vifia
Marchigue dotgczyt na poczatku
2022 roku po uzyskaniu certyfikatu
WSET 3 w Wielkiej Brytanii. Aktual-
nie Fernando sprawuje stanowisko
Globalnego Menedzera Sprzedazy
zmisjg pozycjonowania marek Vifia
Marchigue na catym $wiecie.

“Jestem dumny, ze moge repre-
zentowaé VM na r6znych rynkach
i pokazywaé Swiatu, ze mozna
0siggnac¢ rownowage miedzy wi-
nami Swiatowej klasy, tradycja
winiarska, a wartoscig komercyj-
na."- o$wiadcza Fernando Pavon.
Podczaswyktadu odbyta sie degu-
stacja win. W drugiej czesci spo-
tkania wystgpit Wojtek Gérecki,
ktéry jest odpowiedzialny za Stre-
fe Wina. Przedstawit asortyment
i rodzaje regatéw dostepnych
w projekcie oraz plan rozwoju na
najblizsze miesigce.

Lnrga njzacia
pozytku publicznego

opp

1.5

od lewej na zdjeciu: Robert An- s
tosz Dyrektor ds. zakupow GK
Specjat, Fernando Pavon Ekspert

w dziedzinie win, Beata Pod-
stawny Dyrektor Handlowy TIM

Spotkanie cieszytosie duzym za-
interesowaniem i dostarczyto cen-
nejwiedzy ekspedientkom, ktére od
dzi$ moga doradza¢ wwyborze wina
klientowi sklepu, znajac juz jego
charakterystyke i smak. Planujemy
kontynuowa¢ podobne wydarzenia
raz w kwartale. Organizatorem byt
Robert Antosz, Dyrektor GK Spe-
cjat odpowiedzialny za kategorie
alkoholi. Dzigkujemy firmie TIM,
importerowi i producentowi win, za
wsparciei pomoc w organizacji tego

spotkania.  GABRIELA SzczvGIEt-CisEk
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BEZPIECZENSTWO
NASZYCH DOMOW

Wzrost liczhy wtamani stanowi powazne zagrozenie dla
naszej prywatnosci, mienia oraz poczucia hezpieczenstwa.
Przedstawiam najczestsze zagrozenia zwigzane
zwlamaniami oraz skuteczne metody ochrony, ktore moga
pomac w zahezpieczeniu Twojego majatku i spokoju.

Statystyki wtaman

Wedtug danych policyjnych, liczba
wtaman do doméw w Polsce utrzy-
muje sie na wysokim poziomie.
Wiele z tych incydentéw ma miej-
scewokresie wakacyjnym, gdy wiele
rodzinwyjezdza naurlopy. Ztodzie-
je czesto obserwuja potencjalne
cele, szukajac oznak nieobecnosci
mieszkancow. Warto zaznaczyé, ze
wiekszo$¢ wtaman odbywa sie w go-
dzinach dziennych, gdy domownicy
sgw pracy lub szkole.

Najczestrze metody witaman

Ztodzieje stosuja rézne metody, aby

dostac sie do domow. Oto kilka naj-

popularniejszych:

= Wiamania przez okna: Ztodzieje
czesto wybieraja okna, ktére sg
tatwe do otwarcia lub nie sg za-
bezpieczone. Warto zainwesto-
wac w solidne okna oraz zamki
w klamkach.

= Wtamania przez drzwi: Drzwi
wejéciowe, szczegdlnie te stabej

jakosci, sg czesto celemwtaman.
Wybierajac drzwi, nalezy zwro-
ci¢ uwage na ich odpornos¢ na
wtamanie.

= Ztamanie zabezpieczen: Niektore
znowszych systemdw zabezpie-
czen sg tatwe do obejscia przez
dodwiadczonych ztodziei. Dlate-
gowarto regularnie aktualizowac
swoje systemy alarmowe i moni-
torujace.

Jak zabezpieczy¢

swoj dom

Istnieje wiele sposobdw, aby za-

bezpieczy¢ swoj dom przed wta-

maniem. Oto kilka rekomendacji:

= Zainstalujsystem alarmowy: Wy-
sokiej jakosci system alarmowy,
ktory jest regularnie serwisowa-
ny, moze odstraszy¢ potencjal-
nych wtamywaczy.

= Zainwestuj w monitoring cctv:
Kamery monitorujgce moga nie
tylko poméc widentyfikacjiin-
truzéw, ale rowniez dziataja

POLUB NAS NA FACEBOOK-U!

Zachecamy do polubienia naszego profilu firmowego GK Specjat na Facehooku! To miejsce,
gdzie znajdziecie najSwiezsze informacje o naszej firmie, aktualne wydarzenia oraz
ciekawostki z naszej dziatalnosci.

5 NAJCZESTSZYCH DROG WEAMANIA

I

45% PRZEZ OKNO W 33% PRZEZ DRZWI

N
jiiiH]

na nich zniechecajgco. Wiele
nowoczesnych systemoéw po-
zwala na zdalne monitorowa-
nie domu.

= Uzywaj solidnych zamkéw: Wy-
mieA standardowe zamki na
bardziej zaawansowane syste-
myzabezpieczen, takie jakzamki
elektroniczne czy biometria.

= Oswietlenie z czujnikiem ruchu:
Dobre oswietlenie wokdt domu,
zwtaszcza w miejscach tatwego
dostepu, moze zniecheci¢ zto-
dziei do dziatania.

= Nie udostgpniaj informacji
o nieobecnosci: Staraj sie uni-
ka¢ publikowania informacji
0 swoim wyjezdzie w mediach
spotecznosciowych. Zamiast
tego popros sasiadéw o pomoc

Pragniemy Was réwniez zaprosi¢ do aktywnego udziatuw naszym spotecznosciowym zyciu poprzez komen-

towanie i udostepnianie naszych postow. Wasza aktywno$¢ sprawi, ze nasza firma bedzie mogta dotrze¢

do szerszego grona odbiorcéw, co ma dla nas ogromne znaczenie.

Link do naszego profilu firmowego znajdziecie ponizej:

facehook.com/firmaspecja

SyLwiA PIETRUCHA

SPECJANEWS

N

16% PRZEZ BALKON | 3% PRZEZ PIWNICE

3% PRZEZ GARAZ

w monitorowaniu twojego domu
podczas twojej nieobecnosci.

= Zakup sejf: do przechowywania
dokumentéw, wigkszych sum
gotéwki lub cennych przedmio-
tow takich jak ztoto, kamienie
szlachetne itp.

Podsumowanie

Zagrozenie wtamaniami do do-
mow jest realnym problemem, jed-
nak dzieki odpowiednim $rodkom
ostroznosci i inwestycjom w syste-
my zabezpieczeh mozemy znacznie
zredukowac ryzyko. Pamietaj, ze bez-
pieczenstwo twojego domuzaczyna
sie od Ciebie. Warto zainwestowaé
czas i $rodki w odpowiednie zabez-
pieczenia, aby chroni¢ to, co dla nas

najwazniejsze. Marcin MarTowicz

Polub nas na (specsar
Facebook'u “———
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PRZYGOTUJ SIE DO
LATA Z CEZAL24.PL

Czerwiec to czas planowania wakacyjnych przygod

i zastuzonego odpoczynku. Niezaleznie od tego, czy
wybierasz si¢ na daleka wyprawe, krotki wypad za
miasto, czy po prostu relaksujesz si¢ w domu, Cezal24.pl
przygotowat dla Ciebie specjalng, promocyjng oferte na
wybrane kosmetyki i produkty, ktore umilg Ci letni czas!

SPECJAL CUP 2025

Z przyjemnoscia ogtaszamykolejna
edycje Specjat CUP, ktéra odbedzie
sie 13 wrzesnia 2025 rokul!
GKSpecjatzdumawspiera aktyw-
no$¢ sportowg swoich pracownikow,

co odzwierciedla juz kolejna edycja
tego wyjatkowego turnieju.

Turniej dedykowany jest wytacz-
nie pracownikom GK Specjatorazich
dzieciom W rozgrywkach moga bra¢

W dniach 27.06 - 26.07 skorzystaj
zwyjatkowych cennanaturalng piele-
gnacjeisprawdzone marki.Toidealna
okazja, byzaopatrzy¢siewniezbedne
akcesoria podrézneiprodukty, ktore
zadbaja o Twoje zdrowie i komfort,
gdziekolwiek bedziesz!

Co warto miec pod reka

w letniej podrozy?

Podczas letnich wyjazdéw warto
pamietac o kilku aspektach zdrowia
i komfortu.

Kontrola ci$nienia krwi jest waz-
na nietylko naco dzien, ale réwniez
wpodroézy, gdziezmienia sie tryb zy-
ciaipoziom aktywnosci. Ciénienio-
mierz Nadgarstkowy Microlife BP
W90 to maty, poreczny i doktadny
sposéb na monitorowanie swojego
zdrowia w kazdych warunkach.

Dtugie podréze, zwtaszczatew po-
zycji siedzacej, moga by¢ uciazliwe
dla kregostupa. Poduszka podrézna

udziat jedynie gracze amatorscy,
maksymalnie prezentujgcy poziom
klasy A. Towyjatkowe wydarzenie ma
na celu integracje spotecznosci GK
Specjat, dlatego szczegding wage

Lezal

ortopedyczna Travel Tim to Twoj
sprzymierzeniecwwalcezbdlemszyi
inapieciem,zapewniajgc komfortowy
seniodpoczynekw trakcie podrézy.
Dla 0s6b przyjmujacych regular-
nie leki, kluczowa jest ich odpowied-
nia organizacja. W ofercie Cezal24.
plznajdziesz praktyczne pojemniki
na leki, ktore utatwia dawkowanie
i bezpieczne przechowywanie me-
dykamentow w podrozy.
Letniewojaze totakzeidealnyczas
narelaksipielegnacje. Solankowe pty-
nydokapieli lwoniczanka pomoga Ci
sie odprezy¢ po dniu petnymwrazen.
Nie zapomnij réwniez o odpo-
wiedniej szczoteczce do zehow
szwajcarskiej marki Curaprox, ktora
zapewni Ci $wiezy oddech i zdrowy
usmiech w kazdej sytuacji.
Skorzystajznaszejspecjalnejofer-
tyizaopatrzsiew produkty medyczne
w promocyjnych cenach. Zaprasza-

myna Cezal24.pl!  MacpaLena Boruta

przywigzemy do przestrzegania
zasad, aby zapewni¢ réwne szanse
wszystkim uczestnikom. Razem
twdrzmy sportowa atmosfere, ktora

faczy, bawiiinspiruje!  Joanna Keos

Ewelina
Gliwinska

W firmie pracuje od lipca 2019 jako menadzer

rejonu Wroctaw w strukturze sklepow wta-

snych. Na co dzief odpowiada za organizacje

pracy sklepéw oraz realizacje celéw operacyj-

nych i sprzedazowych w podlegtym rejonie.

Prywatnie interesuije sie podrézami i z przyjemnoscia zajmuije sie ich
kompleksowym planowaniem. Uwielbia poznawac nowe kultury i sma-

ki, szczegdlnie lokalng kuchnie odwiedzanych przez nig miejsc. Bardzo

lubi takze gorskie wedrowki, ktére daja jej energie i kontakt z natura.
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Stawomir
Wasilewski

0d blisko 4 lat jest pracownikiem SPA Hotelu

Splendor. Posiada wieloletnie doswiadcze-

nie zawodowe oraz uprawnienia techniczne

oraz elektryczne i wtasnie takimi sprawami

zajmuje sie w hotelu. Dba réwniez o basen, aby woda w nim zawsze
byta zdatna do kapieli.

Prywatnie tata trojki dzieci. Lubi przejazdzki quadem, chodzi¢ po
goérach, szczegolnie Bieszczadach, jezdzi¢ na ryby oraz zbiera¢
grzyby.




SPECJALOWE WYPRAWY
PRACOWNICZE

Wyprawa przez Battyk

Trzy dni petne wrazen, nowych doswiadczei
i fantastycznej atmosfery! Pracownicy GK
Specjat mieli okazje uczestniczyé w wyjatkowej

podrozy.

Nasza przygoda rozpoczeta sie od
zwiedzaniazamkuw Malborku, kto-
ry zachwyca swoja historig i archi-
tektura. Nastepnie udalismy sie do
Gdyni, skad wyruszylismyw morska
podroz. Dla wielu uczestnikéw byt
to pierwszy rejs promem, co spra-
wito, ze wyprawa nabrata jeszcze
bardziej wyjatkowego charakterul

Na poktadzie czekata na nas ko-
lacja w formie bufetu szwedzkiego,
rozmowy przy lampcewinaimuzyka
na zywo. Zabawa trwata do biate-

goranal!

Po przyptynieciudo Karlskrony po-
dziwiali$mypanoramemiastazpunktu
widokowego Bryggareberget, space-
rowaliémy po historycznych dzielni-
cach, a takze odwiedzilismy Muzeum
Morskie zpodwodnym tunelemimo-
delami okretéw.

Nie mogto zabrakna¢ wizyty
w Kalmarze, gdzie zamek, katedra
i malownicze uliczki pozwolity nam
w petni poczu¢ klimat szwedzkiej
architektury. Oczywiscie, skoszto-
wali$my takze kawy - tak waznej
w codziennym zyciu Szwedow!

Uczestnicywyprawy do Szwecji

Wieczorem, ponownie na promie,
relaksowali$my sie przy dobrym je-
dzeniu, muzycei..uczestniczylismy
w emocjonujacej grze w bingo! Nad
ranem dotarliSmy do Gdyni, gdzie

Pod Storicem Hurghady

jeszcze znalezliSmy czas na spacer
po plazy, zanim ruszyliSmy w droge
powrotng natadowani pozytyw-
nymi wspomnieniami i pieknymi
widokami!

Egipt oczarowat nas aromatami lokalnej kuchni,
szumem morza, hajecznymi rafami koralowymi oraz
stoneczng pogoda, ktora rozpieszczata nas przez

caty pohyt.

Hurghada, ze swojg magiczna rafa
i ztocistymi plazami, stata sie nasza
wakacyjng oaza, miejscem, gdzie
czas ptynie wolniejiwtasnymtorem.

Nurkowanie przy rafach koralo-
wych? Niezapomniane przezycie!
Koktajle przy basenie? Orzezwiaja-
ce, obowigzkowe iidealnie pasujace
do wakacyjnej atmosfery!

Egipska kuchnia? R6znorodna,
aromatyczna, czasem wrecz zbyt
obfita—ale kazdej potrawy warto
byto sprébowac, by odkry¢ bogac-
two smakdw!

SPECJANEWS

Nie mogto zabraknaé tez
odkrywania lokalnych zwycza-
jow—zwiedziliSmy starg czes¢
Hurghady, gdzie tradycja i niektére
kulturowe aspekty potrafig wprawi¢
wzdumienie!

WréciliSmy petni pozytyw-
nej energii, z gtowami petny-
mi wspomnien i apetytem na
kolejne egzotyczne podréze!
BadzcieznamiisledZcie nasze pla-
ny—juzwkrétce kolejne niesamowi-
te wyprawy!

Joanna Ktos
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B Piknik Rodzinny 2025

TO BYL DZIEN PELEN RADOSCI!

Tego dnia pogoda dopisata, humory jeszcze

bardziej - a usmiechow nie dato si¢ zliczy¢! W piatek,
30 maja, spotkalismy si¢ catymi rodzinami na
naszym firmowym Pikniku Rodzinnym w Hotelu

SPA Splendor w Siedliskach. 0d godziny 11:00 az do
17:00 bawilismy sie, odpoczywalismy i po prostu
spedzalismy razem fajny czas - tak, jak lubimy

najhardziej.

Nie brakowato atrakcji - kazdy mogt
znalezé co$ dlasiebie. Dzieciszalaty
nadmuchancach, zjezdzaty ponto-
nami, wspinaty sie w parkulinowym,
a chwile poézniej... zamieniaty sie
w kolorowe motyle dzieki malowa-
niu twarzy. Byty banki mydlane, ba-
lony, zabawy ruchowe i stanowiska
plastyczne - kreatywnosci bytotyle,
ze niejeden rodzic miat ochote sie
dotaczyé (iniektorzy sie dotaczylit).

Wielka rado$¢ sprawita wszyst-
kim wizyta u... alpak! Te sympatycz-
ne, mieciutkie zwierzaki skradty
serca nie tylko dzieci, ale tez do-
rostych - nie zabrakto przytulasow
iwspolnych zdjeé.

Na zmeczonych (lub gtodnych!)
czekaty przekaski, zimne napoje
i pyszne lody, bo wiadomo, ze do-
bra zabawa najlepiej smakuje wta-
Snie tak.

Byto rodzinnie, ciepto i napraw-
de wyjatkowo. Ten dzieh pokazat, ze
sitanaszejfirmytonietylko praca -
to przede wszystkimludzieirelacje,

ZAKONCZENIE SEZONU
MORSOWEGO

Stowarzyszenie Morsy i Foczki Ostrowiec Swigtokrzyski

Z koncem zimy swoje aktywnosci
sezonowe zakonczyto Stowarzy-
szenie Morsy i Foczki Ostrowiec
Swietokrzyski - grupa pasjonatéw
zimowych kapieli, ale takze aktyw-
nego i spotecznie zaangazowanego
stylu zycia. Ich dziatalno$¢ opiera
sie nie tylko na hartowaniu ciata
w lodowatej wodzie, ale takze na
wspieraniu inicjatyw spotecznych,
charytatywnych i ekologicznych,
zaréwno w regionie, jak i poza nim.

W mijajacym sezonie cztonko-
wie stowarzyszenia wzieli udziat

SPECJAENEWS

w licznych wydarzeniach morso-
wych, m.in. w Golejowie, Malencu,
Battowie, na Zalewie Brody, Rejo-
wie i w Jastrzebiu. Tradycyjnie juz
uczestniczyli w dorocznym Marszu
Morséw na tysice, a takze po raz
trzeci reprezentowali Ostrowiec
podczas Zimowego Maratonu Pty-
wackiego w Rzeszowie.

Nie zabrakto rowniez akcentu
charytatywnego - morsy z Ostrow-
ca aktywnie wtaczyty sie w wyda-
rzenia takie jak Jezioro Aniotow
w Tarnobrzegu oraz Morze Aniotéw
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Grupa pasjonatowzimnych kapieli #

w Sopocie, wspierajgc 0soby w po-
trzebie.

Co wazne, stowarzyszenie dziata
przez caty rok. Poza sezonem zimo-
wym Morsy i Foczki uczestniczyty
w ekologicznych akcjach takich jak
Czysta Rzeka na odcinku Kamiennej
czy Sprzatanie Lasuwrejonie Gutwi-
nu. Bylirbwniezwspdtorganizatorami

ktére budujemy na co dzien. Dzieku-
jemy wszystkim, ktorzy byli z nami
i juz nie mozemy sie doczekac ko-

lejnego spotkania! Joanna Keos

lokalnego Pikniku Rodzinnego na
Ogrodach, integrujac spotecznos¢
i promujac zdrowy styl zycia.
Zakonczenie sezonu to tylko
krétka przerwa - juz niedtugo znéw
zobaczymy ich w akgji, bo jak sami
moéwig: ,Hart ducha i ciata to nie
sezon - to sposéb na zycie!”.
Cezariusz DusLasiewicz
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Abonament BEZ LIMITU i Internet mobilny

Bez limitu rozmowy na tel. komérkowe i stacjonarne

oraz SMS/MMS + pakiet internetowy

+

Roaming bez limitu na terenie UE w cenie abonamentu

Rozmowy przychodzgce/wychodzgce i SMS

OPCIE ABONAMENTU

OPELATA
ABONAMENTOWA
ZA 1 MIESIAC

OPLATA ABONAMENTOWA ZA
CALY OKRES UMOWY
(13 MIESIECY)

BEZ LIMITU + INTERNET
5GB
+ ROAMING NA TERENIE UE

12,30 zi

159,90 zt

BEZ LIMITU + INTERNET
8GB
+ ROAMING NA TERENIE UE

13,53 zt

175,89 zt

BEZ LIMITU + INTERNET
20GB
+ ROAMING NA TERENIE UE

15,99 zi

207,87 zt

BEZ LIMITU + INTERNET
25GB
+100 GB LTE
o predkosci do 10 Mb/s
+ nielimitowane LTE
o predkosgci do 1 Mb/s
+ROAMING NA TERENIE UE

18,45 zi

239,85 z1

SKLEP INTERNETOWY: www.sklep.specjalfinanse.pl

Internet mobilny

OPCJE ABONAMENTU OPLATA OPLATA ABONAMENTOWA ZA
ABONAMENTOWA CALY OKRES UMOWY
ZA 1 MIESIAC (13 MIESIECY)
40GB 9,84 z1 127,92 zt
210 GB + 100 GB LTE 479,70 zt
+NIELL NE LTE 36,90 zt *
o predkosci do 1 Mb/s

Abonament BEZ LIMITU + Internet

OPCIE ABONAMENTU OPLATA OPLATA ABONAMENTOWA ZA
ABONAMENTOWA CALY OKRES UMOWY
ZA 1 MIESIAC (13 MIESIECY)
BEZ LIMITU + INTERNET 8,61 zi 111,93 z1
4GB
BEZ LIMITU + INTERNET 9,84 zi 127,92 z1
8GB
BEZ LIMITU + INTERNET 12.30 zt 159,90 zt
20GB ?
BEZ LIMITU + INTERNET 14.76 zt 191,88 z1
25GB 4
+100GBLTE
o predkosci do 10 Mb/s
+ nielimitowane LTE
o predkoscido 1 Mb/s

Oferta specjalna dla Klientéw i

Cennik brutto

do grupy zakupowej

Jednorazowe optaty: aktywacyjna 1,23 zi, limit kwotowy 1,23 zt x 13 miesiecy = 15,99 zi,

za migracje numeru 1,23 zt (w przypadku migracji numeru)

SPECJAL FINANSE Sp.

Z0.0.

35-105 Rzeszéw, ul. Boya-Zeleriskiego 5, tel. 17 8 507 507

e-mail: biuro@specjalfinanse.pl

www.sklep.specjalfinanse.pl

www.specjalfinanse.pl
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