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Rozmowa z Krzysztofem Tokarzem, prezesem Grupy Kapitatowej Specjat

WYZWANIE,

Przejecie przez Grupe Kapitatowa Specjat spotki SPAR
Polska stato si¢ faktem. Jakie wyzwania stajg w zwigzku
ztym przed Pana firma?

Pod koniec stycznia uzyskalismyzgode UOKiK nazakoncze-
nie tej transakcji. Przed ta datg dokonalismy szczegbtowego
audytu stanu przejmowanej firmy, wtasnie po to, aby okre-
$li¢ najwazniejsze zadania stojace wzwigzku z tym przeje-
ciem przed Specjatem. SPAR to sie¢ o utrwalonej renomie
rynkowej funkcjonujacajuz od kilkudziesieciu lat, jednakjej
wyniki finansowe oraz rozwdj nie odpowiadaty oczekiwa-
niom kolejnychwtascicieli. Zadan zwigzanych z procesem
uzdrowienia tej firmy jest wiec sporo. Przede wszystkim
trzeba doprowadzi¢ tak szybko jak to jest mozliwe do
Jurentowienia” firmy i funkcjonowania poszczegélnych
placoéwek handlowych. Naten proces sktadac sie beda dwa
podstawowe czynniki. Z jednej strony poszerzenie oferty
asortymentowejilepsze jej dostosowanie do potrzeb kon-
sumentéw, zdrugiej zas takie obnizenie marz, ktore zapewni
konkurencyjnos¢ ofertyw placéwkach SPAR. Strategia taka
doskonale sie przeciez sprawdzita w naszych pozostatych
sieciach. Masa towarowaw potgczeniuzniskg marzgz pew-
noscia przyniesie oczekiwane efekty. Chcemywykorzystaé
bogate doSwiadczenie Specjatuw prowadzeniu najlepszych
i najszybciej rozwijajacych sie sieci franczyzowych na pol-
skim rynku.

Zapowiada Pan szybki wzrost iloSciowy sieci SPAR do
nawet tysigca sklepow w ciggu najblizszych lat. Czy jest

to mozliwe przy wyraznie spadajacej liczbie tradycyjnych

sklepow na rynku i czy zamierzacie oferowac te franczyze
detalistom dziatajgcym juz w ramach Waszych pozosta-
tychsieci?

Rzeczywiscie pod tym wzgledem sytuacja rynkowa jest
trudna. Sklepow tradycyjnych jest coraz mniej i pozyskiwa-
nie nowych franczyzobiorcdw, przy istniejacej konkurencji,
coraz bardziej skomplikowane. Uwazam jednak, ze fran-
czyza SPAR-a jest na tyle interesujaca, a przy tym wsparta
naszymi mozliwo$ciami dystrybucyjnymi, ze umozliwi to
zrealizowanie tak ambitnych planéw. Nie zamierzamy na-
tomiast szczegdlnie namawiaé naszych dotychczasowych
franczyzobiorcow do przejécia do nowej sieci. Jezeli nato-
miast wyrazg oni takie zainteresowanie to nie widze tutaj
zadnych przeszkéd. Mam Swiadomos¢, ze plan pozyskania
takiejilosci sklepow do sieci SPAR jest powaznym zadaniem,
ale jestem przekonany, ze i tym razem Specjat temuwyzwa-
niu podota.

W ramach sieci SPAR przejeliscie takze 3 centra dystry-
bucyjne?

Wtasciwe dwa, bo jedno jest de facto nieczynne. Mamy
wiec do dyspozycji obiekty w Koninku i Czeladzi. Szcze-
gblInie ten ostatni magazyn ma dla nas kluczowe znacze-
nie. To nowoczesny obiekt, ktéry umozliwiat sieci SPAR
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zaopatrzenie w produkty Swieze,
ktére w duzej mierze byty sitg tej
sieci. SPAR w ogdle dysponuje do-
brym zapleczem logistycznym,
a magazyny w Czeladzi odgrywaja
tu szczegblng role. Sprzedaz pro-
duktéw Swiezych to dla nas pewna
nowos$¢, chociaz pojawiaty sie one
takze w naszych centrach dystry-
bucyjnych, gtéwnie jesli chodzi
o nabiat, czy warzywa czesciowo
przetworzone (0gorki, czy kapusta
kiszona). W przypadku Czeladzi
konieczne bedzie jednak wyrazne
zwigkszenie wolumenu tych pro-
duktdw, gdyz tylko to jest w stanie
zapewni¢autentycznywzrost sprze-
dazyidoprowadzi¢ do jej rentowno-
$ci. Tym bardziej, iz oczekujemy, ze
dystrybucja z nowego obiektu be-
dzie obstugiwatawigkszy obszarniz
tylko teren dotychczasowej dziatal-
no$ci oddziatu w Czeladzi. Chcemy
tezjak najszerzejwykorzystac spore
doswiadczenie zatogi czeladzkiego
centrum dystrybucyjnego SPAR-
-a w dziedzinie dostaw produktow
Swiezych, gtéwnie miesa i wedlin
orazwarzyw i owocow.

Jaka jest sytuacja finansowa
SPAR-aiile dajecie sobie czasuna
uzdrowienie tej firmy?

Straty SPAR-a to obecnie okoto
100 milionéw ztotych. Sadze, ze
wciggu trzech latuda sie nam prze-
prowadzi¢ restrukturyzacje, ktéra
doprowadzi do zbilansowania sie
kosztow i wynikow finansowych. Nie
bedzie to jeszcze oznaczaé petne-
go sukcesu, sg bowiem koszty funk-
cjonowania sieci, ktore bedziemy
redukowa¢ nawet do roku 2030.
W ciggu tych trzech lat chcieliby-
$my na tyle zwiekszy¢ obroty, aby
nareszcie czynsze przestaty byc
zbyt wysokie w stosunku do pozio-
mu sprzedazy. Oczywiscie czynsze
te bedziemy takze renegocjowac.
Sadze, ze tak w skrécie nakreslony
plan restrukturyzacji jest w petni
realny. Przypomnijmy sobie nasza
poprzednia akwizycje, czyli spotke

SPECJAENEWS

REN, ktéra tez byta w podobnie
trudnej sytuacji. Tymczasem uda-
to sie w ciggu zaledwie nieco po-
nad dwéch lat doprowadzi¢ jg do
niewielkiego co prawda, ale jed-
nak, zysku na poziomie 5 milionéw
ztotych.

Przejdzmy do oceny wynikéw

catej firmyw ostatnim czasie.
Jakwypadt rok ubiegtyi pierwsze
miesigce obecnego?

Plany na rok ubiegty byty wyjatko-
wo ambitneiniestety zabrakto nam
kilku procentdoichwykonania. Ra-

Firma maza soba dwie bardzo duze
akwizycje w ciggu niespetna trzech
lat. Wiec chyba mniej nizw latach
poprzedzajacych przejecie REN-

-u przygladacie si¢ pod tym katem
rynkowi?

Rzeczywiscie mamy przed sobg
tyle zadah zwigzanych przede
wszystkim z ostatnig akwizycja, ze
nie myslimy obecnie o nastepnych.
Chociaz warto przypomnieé, ze
mimo prac nad uzdrowieniem REN-
-umiato miejsce przejecie znacza-
cej hurtowni spozywczo-nabiatowej
wtancucie. Nie chciatbymwiec jed-

Chcemy wykorzystac hogate
doswiadczenie Specjatu w prowadzeniu
najlepszych i najszybciej rozwijajacych

si¢ sieci franczyzowych na
polskim rynku.

mowo zaktadali$my, ze sprzedaz
Grupy wzrosnie od 10 do 15 proc.,
a byto wyraznie mniej. To zaréwno
efekt coraz trudniejszej sytuacji
rynkowej, ale i pewnych bteddw,
ktérych sie nie ustrzegliSmy. Cho-
dzi przede wszystkim o zbyt mato
elastyczne reagowanie na ksztatto-
wanie zatrudnienia dostosowanego
od poszczegblnych okreséw roku.
Todlanas nauczkaidoswiadczenie
to bedziemywykorzystywaliw przy-
szto$ci. Mozna powiedzieé, ze nie
ma tego ztego, co by na dobre nie
wyszto. Uwazam jednak, ze mimo
gorszych nizzaktadali$mywynikow
rok miniony byt jednak dosy¢ uda-
ny, tym bardziej w kwestii naszej
rentownosci. Natomiast styczen
tego roku tradycyjnie juz nie byt
w petni satysfakcjonujacy, chociaz
lepszy niz analogiczny okres w la-
tach poprzednich. Mieliémy do czy-
nienia ze wzrostem rzedu 8 proc.,
czyli wyraznie powyzej poziomu
inflacji, co bez watpienia w aktual-
nych warunkach mozna uznac za
sukces.
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noznacznie deklarowac, ze kolejne
przejecia nie znajduja sie w orbicie
naszych zainteresowan. Przyznaje
jednak, ze bardziej bedziemy sie
skupia¢ na juz dokonanych prze-
jeciach, niz poszukiwaé nowych.
Mamy przed sobg przeciez wiele
inwestycji zwigzanych zaréwno
z procesem uzdrawiania SPAR-a,
jaki biezgcymi naktadami na coraz
sprawniejsze funkcjonowanie firmy.
Oceniamy, ze ichwarto$¢ w najbliz-
szych latach wynosi¢ bedzie na-
wet 50 milionéw ztotych rocznie.
Srodki te przeznaczone beda na
podniesienie jako$ci naszej oferty
i jej zakresu, poprawe zdolnosci
dystrybucyjnych i logistycznych
oraz, co zrozumiate, na dokoncze-
nie restrukturyzacji REN-u i przede
wszystkim przeprowadzanie zmian
w SPAR-ze. Mamy wiec co robi¢ i na
co przeznaczac Srodki.

Acozrozwojem posiadanych juz
sieci franczyzowych?

Chciatbym, aby do konca biezace-
go roku ilos¢ sklepbw zrzeszonych

wnaszych spotkach franczyzowych
siegneta nawet 15 tysiecy placéwek
handlowych, za$ w roku przysztym
16 tysiecy sklepéw. Mam $wiado-
mos$¢, ze mozliwosci rynku w tej
kwestii s zroku na rok coraz mniej-
sze, sadze jednak, ze jako$¢ naszej
oferty umozliwi realizacje tak am-
bitnych plandw.

Wszyscy sg zgodni co do tego,ze dla
utrzymania konkurencyjnosci tra-
dycyjnych palcowek handlowych
nieodzowna jest obecnos¢ w takich
sklepach produktow regionalnych

i lokalnych. Jak wspomagacie Wa-
szych franczyzobiorcow w pozyski-
waniu takich produktéw?

Od niespetnatrzech latrealizujemy
specjalny program umozliwiajacy
pozyskanie na rzecz naszych de-
talistdbwwspomnianych przez Pana
produktéw. Oczywiscie najlepsza
wiedzg natemat takiej oferty dyspo-
nujg sami detaliSci znajacy lokalny
rynek. Jednak nasi koordynatorzy
sieci nie do$¢, ze pozyskujg od nich
informacje o tym, jakie sg w tym
wzgledzie potrzeby, ale takze sami,
w oparciu o te wiedze pozyskuja
pozadany w sklepie asortyment.
Rosnie tym samym znaczenie re-
gionalnych koordynatoréw sieci,
naktdérych spoczywa odpowiedzial-
no$¢ za taka oferte w placéwkach,
z kt6rymi wspotpracuja.

Jak to potaczyc zideg centralnych
zakupéw charakterystyczng dla
sieci franczyzowych?

Zakupy produktéw lokalnychiregio-
nalnych dokonywane sg przez po-
szczegblne oddziaty, ktérych mamy
przeciez trzydziesci. Natomiast przy
implementacji tych produktéw
wsklepach duze znaczenie maja nie
tylko koordynatorzy sieci, ale Rady
Franczyzobiorcéow, ktére wyraznie
wptywajg na ksztatt oferty handlo-
wej w poszczegolnych sklepach.

Dzigkuje bardzo za rozmowe
WitoLo NarTOWSKI
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Wyzwanie, ktéremu trzeba podotaé
Strategiczny partner

GK Specjat nowym wtascicielem SPAR Polska!
Szansa dla catego Specjatu

GK Specjat znéw wysoko w rankingu
Rzeczpospolitej

Nowy wtasciciel SPAR Polska juz otwiera
nowe sklepy

Nasz Sklep wcigz rosnie

Nie mozna oddac rynku

Juz prawie 5000 sklepow

Kolejni franczyzobiorcy zaufali LIVIO
Konferencja we Wtoszech

Franczyza, ktéra dziata

Spektakularne zwyciestwa i niezapomniane
nagrody!

Wielka Rabatowa Loteria: zwyciezcy
odebrali nagrody!

XXVII Miedzynarodowe Targi Biznes Zywno$é
Medycyna Auto Flota - fotorelacja

Nowosc¢ w Cezal24.pl - naturalna pielegnacja
zSylveco!

Armadba oinfrastrukture giganta oponiarskiego
Dlaczego warto sie ruszac?

Wyprawa ze Specjatem w malownicze
wtoskie Alpy

Fundacja Specjat
Ludzie kwartatu

Kto moze przenie$¢ numerijak to zrobi¢?
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PARTNER

Rozmowa z Evangelosem Evangelou, prezesem zarzadu

Herbapol Lublin

Jak ocenia Pan miejsce GK Specjat
wsrod Waszych partneréw biz-
nesowych?

GK Specjatto dla nas jeden zkluczo-
wych partneréww obszarze tradycyj-
nego handludetalicznego.Jakojedna
z najwiekszych grup kapitatowych
w branzy FMCG w Polsce, Specjat
odgrywa istotng role w dystrybucji
naszych produktéw, umozliwiajac
ich szeroka dostepnosé w lokalnych
sklepach. Wspotpracatajestdlanas
strategiczna, poniewaz dzigki Spe-
cjatowi mozemy skutecznie docie-
ra¢ do klientéw preferujacychzakupy
w mniejszych, osiedlowych placéw-
kach, gdzie liczy sie jakos¢, tradycja
i bezposrednia relacjazklientem.

Sklepy franczyzowe Specjatuto
tradycyjny kanat dystrybucji de-
talicznej. Czyz Waszego punktu wi-
dzenia jako znaczacego producenta,
wspétpracaztradycyjnymisklepami
za posrednictwem duzej grupy ka-
pitatowej jaka jest Specjat, wydaje
sig korzystniejsza i tatwiejsza niz
zwielkimi sieciami handlowymi?
Oba kanaty majag swoje specyficzne
zalety, ale wspotpraca z duzg grupa
kapitatowa, taka jak Specjat, dajenam
wiekszg elastycznosé i mozliwosé
dostosowania oferty do specyfiki
lokalnych rynkéw. W przypadku sie-
ci handlowych procesy decyzyjne
sg czesto bardziej scentralizowane,
adynamikawprowadzaniazmianwy-
maga dtuzszego czasu. Dziekibliskim
relacjomiprofesjonalnejwspotpracy,
ktora rozwijamy ze Specjatem, jeste-
$my w stanie skréci¢ czas wdrazania
zmian i jeszcze lepiej dostosowywaé

SPECJA-NEWS

oferte dodynamicznych potrzebryn-
ku,cowkategoriachtakichjak herba-
ty, syropy czydzemy przektadasie na
wieksza efektywnoscé sprzedazy.

Czyw ofercie Herbapolu znajduja
sie produkty,dedykowane” trady-
cyjnemu handlowi?

Herbapol to marka, ktéra od lat cie-
szysiezaufaniem konsumentéwijest
obecna we wszystkich kluczowych
kanatach sprzedazy. Nasze produkty
naturalnie odpowiadajg na potrzeby
rynku, niezaleznie od formatu dys-
trybucji. Dzieki szerokiemu portfolio
i elastycznemu podejsciu do rozwoju
oferty, nie musimy tworzy¢ osobnych
linii dla poszczegdblnych kanatéw -
nasze herbaty, syropy czy dzemy sa
wybierane zaréwno przez klientéw
sklepbw osiedlowych, jak i duzych
sieci handlowych. Oczywiscie sezo-
nowos¢ odgrywawazngrole wnaszej
strategii - dynamicznie reagujemy
na potrzeby konsumentoéw, wpro-
wadzajgc nowe warianty produktow
dostosowane do okreslonych okazji
czytrendéwrynkowych. Dzigkitemu
umacniamy nasza pozycje lideraiza-
pewniamy naszym partnerom han-
dlowym atrakcyjna i konkurencyjna
oferte przez caty rok.

Jak uktada sie wspotpraca ze
Specjatem w zakresie wsparcia
sprzedazy?

Wspdtpraca w tym zakresie jest
dobra. Realizujemy wspdine akcje
promocyjne, zapewniamy mate-
riaty marketingowe oraz programy
wsparcia sprzedazy, ktére pomagaja
zwiekszyérotacje naszych produktow
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w sklepach Specjatu. Stawiamy réw-
niez na szkolenia dla sprzedawcéw,
abymoglionilepiejdoradzacklientom
i podkresla¢ unikalne cechy naszych
produktéw. JesteSmy na biezaco
w statym kontakcie z naszymi part-
nerami biznesowymi, aby skutecznie
komunikowaé nowosci produktowe
i dostosowywac dziatania promocyj-
ne do aktualnych potrzeb rynku.

Ktore kategorie produktow sg

dla Herbapolu najistotniejsze we

wspotpracy z takim dystrybutorem

jak Specjat?

Nasza oferta obejmuje szerokg game

produktéw, jednakwewspdtpracyzGK

Specjat kluczowe znaczenie maja:

= Herbaty - zaréwno klasyczne,
jakiowocowe orazfunkcjonalne,
ktore ciesza sie duzg popularno-
Scigwsrod klientow tradyeyjnych
sklepow.

= Herbatkiziotowe - corazbardziej
doceniane przez klientéw szu-
kajacych naturalnego wsparcia
zdrowia.

= Syropy - to jeden z naszych fla-
gowych produktéw, idealny dla
klientéw cenigcych naturalne
smakii domowe rozwigzania.

= Dzemy i konfitury - produkty
o wysokiej jakosci, bez konser-
wantow, ktére wpisuja siewtrend
zdrowego odzywiania.

Jakie widzi Pan zaletyi jakie wady
we wspotpracy z GK Specjat?
Zaleta jest przede wszystkim szero-
kasie¢ dystrybucyjna, ktéra pozwala
nam efektywnie dotrze¢ do klientéw
w mniejszych miejscowosciachina
obszarach, gdzie tradycyjny handel
wcigz odgrywa kluczowg role. Po-
nadto Specjat oferuje sprawny sys-
tem logistyczny orazsilne zaplecze
marketingowe, co utatwia prowa-
dzenie dziatan promocyjnych.
Jesli chodzi o wyzwania, to jak
w kazdej duzej organizacji, czasami
pojawiaja sie kwestie zwigzane zko-
ordynacja dziatan naréznych pozio-
mach, ale dzieki dobrej komunikacji

udaje nam sie skutecznie je roz-
wigzywac.

Czego jeszcze oczekiwatby Panod
wspotpracyztak duzym dystrybuto-
rem FMCG jak Specjat poza oczywi-
Sciewzrostemwzajemnych obrotow?
Poza wzrostem sprzedazy kluczo-
we jest dla nas dalsze rozwijanie
numerycznej dystrybucji oraz
narzedzi analitycznych, ktére po-
zwalajg lepiej monitorowac pre-
ferencje klientéw i optymalizowac
oferte pod katem ich oczekiwan.
Liczymy takze na jeszcze wigksza
integracje dziatan marketingowych
orazmozliwo$¢ testowania nowych
formatéw sprzedazowych, takichjak
ekspozycje sezonowe.

Jakich nowosci produktowych
moga oczekiwac w najblizszych
miesigcach Wasi partnerzy, wtym
handel tradycyjny oraz Specjat,
takze w zwiagzku ze zblizajacymi sig
Swigtamiwielkanocnymi?

Z mysla 0 sezonie wiosennymii $wia-
tecznym przygotowalismy kilka no-
wosci, ktorez pewnoscig zainteresujg
klientéw. Wprowadzamy nowe wa-
rianty herbat o $wiezych, owocowych
nutach, a takze limitowane edycje
syropéw, ktére doskonale wpisujg
sie w wielkanocng tradycje przy-
gotowywania domowych napojow
i deseréw. Ponadto rozbudowujemy
oferte produktéw funkcjonalnych,
odpowiadajac narosnace zaintereso-
wanie zdrowym stylem zycia. Handel
tradycyjny moze liczy¢ na atrakeyj-
ne promocje i materiaty wspieraja-
ce sprzedaz, ktére pomoga jeszcze
skuteczniej dotrze¢ do klientéw.
Wspdtpracaz GK Specjat ma dla nas
strategiczne znaczenie i wierzymy,
ze dalsze wspdlne dziatania pozwo-
la nam jeszcze lepiej odpowiadaé na
potrzeby rynku oraz konsumentéw,
ktérzy cenigjakos¢, naturalnoééipol-
skie tradycje kulinarne.

Dzigkuje bardzo
WitoLb NARTOWSKI




GK SPECJAL NOWYM

WLASCICIELEM
SPAR POLSKA!

Grupa Kapitatowa Specjat ogtosita zakonczenie procesu
przejecia SPAR Polska. W dniu 31stycznia br. nabyta
wszystkie aktywa tej spotki. Po przejeciu marki SPAR
firma zostata operatorem w sumie 4 ogolnopolskich
sieci franczyzowych o tacznej liczbie blisko 14 tys.

punktow sprzedazy.

Jedna z najbardziej znaczacych
transakcji w polskim handlu stata
sie faktem. Juz oficjalnie nowym
wtascicielem SPAR-a w Polsce jest
Grupa Kapitatowa Specjat. Zakup
sieci SPAR byt dla Specjatu strate-
gicznym ruchem, do ktérego firma
przygotowywata sie od kilku miesie-
cy. Przede wszystkim ten krok po-
zwolit Specjatowi powiekszy¢ swoje
portfolio o znany nie tylko w Polsce
brand. Dzieki tej transakcji GK
Specjat powiekszy ilos¢ obiektow
handlowych o okoto 190 sklepdw,
wystepujacych w takich formatach
jak: SPAR Mini, SPAR Express, SPAR,
EURO SPAR w tym 20 sklepow wta-
snych zlokalizowanych w centrach

handlowych. W sktad przejetych
przez Specjat aktywow weszty
rowniez 3 centra dystrybucyjne:

w Czeladzi, Koninkui Starych Gnato-
wicach, a takze zaktad produkcyjny
i biurowiec w Poznaniu.

Transakcja byta przygotowywa-
na od wielu miesiecy. We wrze$niu
ubiegtego roku podpisana zostata
umowa przedwstepna pomiedzy
stronami, za$ w listopadzie UOKIK
wydatzgode na przejecie. Przez ko-
lejne tygodnie w spotce SPAR trwat
cyklaudytéw prowadzony przez no-
wego nabywce. - Wnikliwie spraw-
dzalismy dotychczasowq prace
i wyniki SPAR-a, analizowaliSmy
sytuacje. Dostrzegamy trudnosci,
Z jakimi zmaga sie ten brand na
polskim rynku. Jest to jednak moc-
na i rozpoznawalna marka, wciqz
cenna, a przede wszystkim o znacz-
nych perspektywach, ktére dostrze-
gamy i zamierzmy wykorzystac.

Mamy 25-letnie doswiadczenie na
rynku detalicznym i we wspétpracy

zfranczyzobiorcami. Ten kapitat na
pewno wykorzystamy i wierzymy, ze
know how, ktére posiadamy pomo-
ze franczyzobiorcom w uzyskaniu
lepszych wynikéw dla swojego biz-
nesu - wyjasnia Krzysztof Tokarz,
prezes zarzadu GK Specjat.

W czerwcu ubiegtego roku Spe-
cjat zrealizowat przejecie aktywow
hurtowni nabiatowej SMAK SER-
WIS w tancucie. A dwa lata temu
kupit REN, ktéry zostat okrzykniety
najwiekszym przejeciem w branzy
FMCG w 2022 roku. - Zakup SPAR-
-a to faktycznie jedna z waz-
niejszych transakcji w 35-letniej
historii Grupy Kapitatowej Specjat.
Decyzja o nabyciu sieci SPAR jest
zbiezna z naszq strategiq. Konse-
kwentnie prowadzimy rozwdj sieci
franczyzowych, ktére z roku na rok
zwiekszajq liczbe uczestniczqcych
w nich partneréw franczyzowych
oraz zasieg dziatania. Jestesmy
firmq nastawiong na progres,
ktéra wykorzystuje szanse w biz-
nesie. Niemniej jednak, zdajemy
sobie sprawe, Ze czeka nas ogrom-
na praca - czeka ona nie tylko me-
nedzeréw SPAR, ale takze naszych
specjalistéw od franczyzy - mowi
prezes Tokarz.

Grupa Kapitatowa Specjat to
firma, ktéra z rodzinnego sklepu
spozywczego, ewoluowata do jed-
negoznajwiekszych graczy narynku
FMCG w kraju, a takze ogoélnopol-
skiego detalisty zarzadzajacego

SPECJAENEWS

blisko 14 tysigcami sklepéw (pod
szyldami Nasz Sklep, Livio, Rabat
Detal).

W najblizszych planach Specjat
chce skupic¢ sie nawdrozeniu planu
naprawczego SPAR-a.- Skoncen-
trujemy sie nad poprawq dziatal-
nosci operacyjnej i rozwinieciem
sprzedazy. O zmianach bedziemy
na biezqco informowali franczy-
zobiorcow. Jestem przekonany, ze
potqczenie doswiadczenia i kom-
petencji obu spétek przyniesie
istotne synergie oraz wypracuje
nowe mozliwosci rozwoju - doda-
je Krzysztof Tokarz.

GKSpecjattowiarygodny partner
dziatajacy na rynku od 1990 roku.
Specjat przeiduje, ze w2026 r. wsie-
ciach franczyzowych bedzie dzia-
taé 16 tys. placowek. Planuje takze
w przeciagu 5 lat zwiekszy¢ ilosé
sklepéw SPAR w Polsce do 1000.
Grupa SPECJAt z uwzglednieniem
przejetych spotek z grupy SPAR za-
trudnia 7200 pracownikéw.

Spotki z Grupy Kapitatowej SPE-
CJAt zarzadzaja obecnie dystry-
bucja Zywnosci za posrednictwem
zlokalizowanych na obszarze catej
Polski 30 centréw dystrybucii, dys-
ponuja sitami sprzedazy w liczbie
ok. 500 przedstawicielihandlowych
i koordynatoréw sieci franczyzo-
wych, co stanowi najwiekszy zespot
aktywnie dziatajacych w terenie
handlowcéw w Polsce. Grupa SPE-
CJAt w 2023 roku osiggneta blisko
3,5 mld zt. przychodu netto.

Macies CzERwINSKI
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Centrum Dystrybucyjne SPAR w Czeladzi

SZANSA DLA CALEGO
SPECJALU

Wraz z przejeciem przez GK Specjat sieci SPAR

wregce nabywcy trafito takze nowoczesne centrum
dystrybucyjne w Czeladzi. Posiadanie takiego zaplecza
magazynowego to wielka szansa nie tylko dla oddziatu
Specjatu w tym miescie, ale i catej Grupy.

Coraz szersza oferta
Magazyn SPAR-a w Czeladzi to
okoto 19 tysiecy metréw kwadra-
towych powierzchni, w tym cztery
duze chtodnie oraz w petni przygo-
towane do montazu miejsce pod
mroznie. Przypomnijmy, ze oddziat
Specjatu w Czeladzi gospodarowat
na powierzchni magazynowej licza-
cej okoto 6 tysiecy metréw. Mamy
wiec do czynienia z trzykrotnym
wzrostem powierzchni magazyno-
wej jaka dysponuje teraz oddziat.
Zapadtyjuz pierwsze decyzje doty-
czace sposobu wykorzystania no-
wych magazynéw zaréwno narzecz
oddziatu, jaki catej firmy.

Marek Bydtowski, dyrektor od-
dziatu w Czeladzi przypomina,
ze dotychczas oddziat oferowat

Pracownicylogistykiimagazynu ¥

SPECJAENEWS

klientom okoto 8500 pozycji asor-
tymentowych. Nowa powierzchnia
umozliwi powiekszenie tej oferty
do okoto 14 tysiecy pozycji. Wtasci-
wie we wszystkich proponowanych
dotychczas klientom kategoriach
nastgpi zwiekszenie oferty. Doty-
czy to w szczegblnosci chemii go-
spodarczej, ktéra i tak dopiero od
niedawnaznajduje sie naliScie ofe-
rowanych przez Specjat produktdw,
atakze produktéw nabiatowych, na
ktére jest duze zapotrzebowanie.
Jedli chodzi o chemie gospodar-
czq w ofercie znajdg sie produkty
wszystkich znaczacych producen-
tédw. Pierwszy asortyment pojawit
sie juz jesienig, a obecnie jest stale
poszerzany w taki sposob, aby za-
spokoic¢ potrzeby odbiorcéw w jak
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najszerszym zakresie. Nie ten kie-
runek rozwoju wydaje sie jednak
najwazniejszy. Marek Bydtowski
podkresla, ze najistotniejsze bedzie
wprowadzenie przez Specjat no-
wych kategorii produktéw, ktérych
dotychczasfirmanawet jako catosé
nie proponowata swoim odbiorcom.
Chodzitu przede wszystkim o $wie-
ze mieso i wedliny oraz warzywa
i owoce. Czyli asortyment, ktory
w ofercie Specjatu miat dotych-
czas charakter Sladowy. Centrum
dystrybucyjne SPAR-a w Czeladzi
oferowato sklepom SPAR okoto 200
pozycji asortymentowych miesa
iwedlin dostarczanych przez kilku-
nastu producentéw. Ze wzgledu na
ogdlnopolski charakter sieci SPAR
obecnie produkty te beda dostepne
takze dla odbiorcéw pozasparow-
skich, wtym takze franczyzobiorcow
pozostatych sieci Specjatu. | to nie
tylko w rejonie bezposredniej dzia-
talnosci czeladzkiego oddziatu. Po-
dobnie bedzie w przypadkuwarzyw
i owocow, przy czym, jak zapowiada

prezes Specjatu Krzysztof Tokarz,
oferty te beda stale poszerzane.

Nowa, szersza oferta

Wprowadzenie nowego, tak od-
miennego od dotychczasowego
asortymentuto dla oddziatuw Cze-
ladzi spore wyzwanie. Szczesliwie
magazyn SPAR-a charakteryzuje
sie posiadaniem wykwalifikowa-
nej zatogi o duzym doswiadczeniu
w obstudze wymienionych wyzej
kategorii produktéw $wiezych. Sie¢
SPAR ma przeciez charakter twar-
dej franczyzy, za$ franczyzodawca
zobowigzat sie do dostarczania
sklepom takze tak wrazliwych pro-
duktéw jak mieso, wedliny, warzywa,
czy owoce. Specjalisci SPAR-a nadal
wiec beda kontynuowali wspdtpra-
ce z placéwkami tej sieci, tyle, ze
przy innym wtascicielu spotki fran-
czyzowej. A biorg pod uwage plany
rozwojowe sieci SPAR zapowiadane
przez Krzysztofa Tokarza, prezesa
Specjatu, nalezy oczekiwac, ze pra-
cy oddziat bedzie miat co niemiara.
Potaczenie doswiadczenia zatdg
Specjatu i SPAR-a powinno jednak
przynies¢ naprawde dobre efekty.
Oznaczatotakze,izzatoga oddziatu
w Czeladziliczgca dotychczas okoto
120 0sdb zwiekszy sie niemal dwu-
krotnie. - Wyraznej zmianie ulegnie
takze charakter catego oddziatu.
Magazyn SPAR-a obstugiwat do-
tychczas relatywnie niewiele skle-
pow. Sie¢ liczy bowiem niespetna
200 placéwek i warto wykorzystaé
potencjat nowego magazynu do
obstugi klientéw takze w innych
regionach kraju, gdzie dziatajq
klienci Specjatu, oferujqc podobny
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asortyment produktéw Swiezych
réwniez placéwkom spoza sieci
SPAR - opowiada dyrektor Marek
Bydtowski.

Dla potowy kraju

Oddziat Specjatu w Czeladzi
dziatat dotychczas na relatywnie
niewielkim terenie ograniczonym
przez funkcjonowanie nieopodal
oddziatéw w Krakowie i Krap-
kowicach, za$ od pétnocy przez
liczne oddziaty wielkopolskie.
Czyli przede wszystkim na Gornym
Slasku. Planuje sie, ze przy nowym
magazynie produkty w Czeladzi
beda trafia¢ do placéwek han-
dlowych w takich wojew6dztwach
jak mazowieckie, t6dzkie, mato-
polskie, podkarpackie, a nawet
lubelskie. Oczywiscie oznacza to

zorganizowanie cross dockow we
wspotpracy z lokalnymi oddzia-
tami w wymienionych wojewédz-

twach. To rzecz jasna niemate
wyzwanie logistyczne, do ktorego
trzebasie solidnie przygotowac. To

Y

- Pracownicyoddziatu Czeladz

Mamy wigc do czynienia z trzykrotnym
wzrostem powierzchni magazynowej
jaka dysponuje teraz oddziat. Zapadty
juz pierwsze decyzje dotyczace sposobu
wykorzystania nowych magazynow
zarowno na rzecz oddziatu, jaki catej firmy.

za$ oznacza dobitnie, ze przejecie
przez oddziat w Czeladzi nowego
magazynu, to nie tylko proste
przeniesienie dziatalnosci w lep-
szeinowoczes$niejsze warunki, ale
przede wszystkim takze ogromne
zadanie organizacyjne i to nie tyl-
ko dla tego oddziatu, lecz szerzej
catego Specjatu. Szczegdlne zna-
czenie dla Czeladziicatego przed-
siewziecia bedzie miato ,spiecie”
informatyczne obu firm, od ktére-
go w duzej mierze zalezeé bedzie
sukces planowanych dziatan.

- W efekcie wtqczenia centrum
dystrybucyjnego SPAR-a w struk-
tury oddziatu w Czeladzi niemal

dwukrotnie wzrosnq obroty mie-
sieczne oddziatu. Dotychczas byto
to od 15 do 20 milionéw ztotych,
zas po potqczeniu oddziat bedzie
generowat obroty rzedu 30 milio-
néw - przewiduje Marek Bydtowski.
Poszerzenie asortymentu propo-
nowanego klientom przez oddziat
w Czeladzi wpisujesig takze w idee
zapewnienia partnerom detalicz-
nym Specjatu oferty produktow
lokalnych i regionalnych, ktérych
obecno$¢ w sklepach czesto decy-
duje oich konkurencyjnosci.Asato
przeciez przede wszystkim wtasnie

produkty Swieze.
WitoLo NarTOWSKI

GK SPECJAL
ZNOW WYSOKO

W RANKINGU
RZECZPOSPOLITEJ

Specjat zajat 23 miejsce na
liscie 2000 najwigkszych
polskich przedsighiorstw
opracowanej przez
dziennik Rzeczpospolita.
Wysoka lokata GK Specjat
w rankingu $wiadczy

o stahilnej pozycji GK
Specjat mimo sytuacji
rynkowej, w ktorej
odczuwalne jest mocne
spowolnienie popytu
konsumenckiego.

Juz po raz 23. ,Rzeczpospolita”
opublikowata Liste 2000 - ze-
stawienie duzychisrednich firm
w Polsce. Wyniki finansowe firm
brane pod uwage wliScie Rzecz-
pospolitej obejmowaty rok 2023
i 2024 rok. To satysfakcjonujacy
wynik, biorgc pod uwage, ze byt
to kolejny rok wysokiego tempa
rozwojuiznaczacych inwestycji.
To réwniez potwierdzenie solid-
nej kondycji firmy i potencjatu
do dalszego wzrostu.

Lista 2000 to kompleksowy
obraz polskiej gospodarki stwo-
rzony na podstawie wynikéw
firm, przychodéw ze sprzeda-
zy w 2023 roku. Publikowana
jest przez Rzeczpospolita od
2002 roku.

Macies CzerwiNski
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NOWY WLASCICIEL SPAR POLSKA
JUZ OTWIERA NOWE SKLEPY

HOST

ZAPRASZAMY

Grupa Kapitatowa Specjat, nowy wtasciciel sieci

SPAR Polska nie proznuje. Firma przejeta oficjalnie
wszystkie aktywa SPAR-a z dniem 31 stycznia 2025 roku,
azaledwie tydzien pozniej odbyto si¢ pierwsze otwarcie
sklepu SPAR dokonane po zakupie sieci.

W dniu 8 lutego w Zawichoscie,
w miasteczku potozonym w woje-
wédztwie Swietokrzyskim, SPAR
otworzyt swéj pierwszy sklep z no-
wym wtascicielem za sterami.
Najnowsza placéwka handlowa
SPAR posiada hale sprzedazy o po-
wierzchni ponad 250 mkw. Sklep
ten wyréznia sie m.in. tradycyjna
ladg miesno-wedliniarska, dostep-
noscia $wiezo odpiekananego pie-
czywa czy szerokg ofertg produktow
z uwielbianej przez konsumentéw
marki wtasnej. Dla komfortu klien-
téw, tuz obok sklepu znajduije sie
takze Paczkomat. Z okazji otwarcia
sie¢ przygotowata szereg atrakcji.
- Ciesze sie, ze w zaledwie kilka
dni po zakupie SPAR Polska, udato
nam sie otworzy¢ zupetnie nowq
placéwke, tym bardziej, ze jeszcze
niedawno obiekt ten wystepowat

SPECJAENEWS

pod szyldem konkurencyjnej sie-
ci. Niech to bedzie doskonatym
sygnatem nie tylko dla naszych
dotychczasowych oraz nowych
franczyzobiorcéw, ale takze dla ca-
tego rynku, Swiadczgcym o tym, jak
bardzo zalezy nam na intensywnym
rozwoju tej marki. Teraz oficjalnie
moge powiedziec, Zze rozpoczqt sig
nowy, lepszy rozdziat dla SPAR-
-awPolsce - méwi KrzysztofTokarz,
prezes zarzadu Grupy Kapitatowej
Specjat.

Nastepne otwarcie

w Ktodzku

Z kolei w marcu pod szyldem
SPAR uruchomiono nastepny
nowy sklep - tym razem w Ktodz-
ku, przy ul. Lutyckiej 25. To waz-
ne wydarzenie dla regionu, ktéry
byt zniszczony w trakcie powodzi
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w2024 roku - sklep szybko odbudo-
wat sie jako jedenzpierwszychwtej
okolicy. Powierzchniasalisprzedazy
wynosi112m2. Market maw ofercie:
lade tradycyjng z wedlinami i sera-
mi, $wiezy wybdr warzyw i owocow
oraz dziat przemystowy.

- Sklep SPAR w Ktodzku ma
wszystkie atuty, z jakich znana
Jest sie¢ SPAR. Przede wszystkim
to bogaty asortyment - szeroka
gama produktéw, od lokalnych po
te z miedzynarodowych rynkéw.

7, .
Sklepwmiejscowosci Zawichost

Wyréznia nas wysoka jakos¢ -
zwtaszcza Swieze produkty, w tym
owoce, warzywa, miesa czy pie-
czywo, a takze przyjazna obstuga,
atrakcyjne promocje i dobra lo-
kalizacja. - moéwi Krzysztof Tokarz,
Prezes Zarzadu Grupy Kapitatowej
Specjat.

Wrazznowa placéwka handlowg,
sie¢ SPAR liczy obecnie 190 sklepdw.
Nowy wtasciciel podkredla, ze juz
wkrétce planuje kolejne otwarcia.

Rarat Batorowicz




fi Nasz Sklep

NASZ SKLEP WCIAZ ROSNIE

Wigkszosé oddziatow spotki Nasz Sklep w ostatnich
miesigcach moze si¢ pochwalic licznymi otwarciami
nowych placowek handlowych pod wszystkim swoimi

franczyzowymi szyldami.

W oddziatach lubelskimitomaszow-
skim powstaty cztery nowe sklepy,
wtymjeden pod szyldem Delikatesy
Premium Market Plusw Dszkowicach
nalezacy do Klaudii Kotodziejczyk.
Delikatesy Sezam uruchomili Kry-
styna Kozik w Pusznie Skokowskim
i Natalia Manko w Brzeznicy Bychaw-
skiej. Natomiastw Hrubieszowie pod
szyldem Nasz Sklep ruszyta placéw-
ka Wiestawa Korkosza.

Pozostate oddziaty nie pozo-
stajg w tyle. W krakowskim sklep
pod szyldem Delikatesy Premium
uruchomiliw Mnikowie A. Wyzga i P.
Zaborowski. W Zorach w oddziale
wroctawskim ruszyt Nasz Sklep na-
lezacy do Renaty Sowy. W Konskich
w oddziale radomskim Delikatesy
Sezam otworzyta Krystyna Ruzik.

Az sze$¢ otwar¢ miato miejsce
w oddziale rzeszowskim. W Za-
btotce Delikatesy Sezam Market
Plus otworzyt Krzysztof Pasciak.
Natomiast GS w Lezajsku uru-
chomita w Brzézie Krélewskiej

Delikatesy Sezam. Trzy sklepy
postaty pod szyldem Delikatesy
Premium. To placéwki pana Kacz-
marczykaw Niecieczy, pana Kicma-
naw Przemyslu oraz Pawta Murglina
w Jaslanach. Ten ostatni detalista
uruchomit tez sklep pod szyldem
Nasz Sklep w tawnicy.

Nowo otwierane sklepy charak-
teryzuje powierzchnia powyzej 100
mkw., dogodny dojazd oraz parking
wokot sklepu, a takze wizualizacja
zewnetrzna przewidziana dla tych
formatéw. W kazdym ze sklepéw
zastosowano meble w standardzie
Premium, Sezam lub Nasz Sklep.
Na szczegblng uwage zastuguja
regaty branzowe: alkoholowy, owo-
Cowo- warzywny oraz regat na pie-
czywo, a takze wykonczenie stoiska
migsno- wedliniarskiego.

Meble charakteryzujq sie nowo-
czesnym designem, solidng kon-
strukcja, drewnianymwykonczeniem
oraz niepowtarzalng grafika, ktére
sprzyjaja eksponowaniu Swiezej

&, DELIKATESY SEZAM

zywnosci. Blokowe utozenie asorty-
mentu zgodnie z podziatem na gru-
py asortymentowe utatwia zakupy,
a produkty rekomendowane zdoby-
wajg coraz wigkszg popularnosc.

Atutem placoéwek sg przede
wszystkim produkty $wieze: mieso-
wedliny, pieczywo, owoce i warzywa,
nabiat, ale tez wyroby regionalne
orazgarmazeryjne, alkoholeistody-
cze. Ponadto w kazdym ze sklepow
klienci moga zaopatrzy¢ sie w pod-
stawowe artykuty chemiczne, czy
zakupic artykuty przemystowe.

Duzym zainteresowaniemw skle-
pach cieszy sie Strefa Wina z od-
powiednio wyselekcjonowanym
asortymentem.

W kazdym ze sklepéw funkcjo-
nuja programy lojalnosciowe dla
klientéw, ktére cieszg sie duzym
zainteresowaniem.

SPECJAENEWS

Duzym zainteresowaniemcieszg
sieremodelingiw naszych sklepach
sieciowych poniewaz pokazuje to
ze nasi franczyzobiorcy nie stoja
wmiejscu, tylko podazajgzduchem
czasu, stawiajgc na rozwéj oraz no-
woczesne rozwigzania w swoich
sklepach.

Remodelingi polegaja nie tylkona
prawidtowym utozeniuasortymen-
tu ale tez w sklepach zastosowano
m.in. nowe wyposazenie, powiek-
szono powierzchnie sali sprzeda-
2y, zwiekszono stoiska Swieze m.in
stoisko miesno -wedliniarskie, czy
zastosowano samoobstuge na sto-
isku alkoholowym.

Z okazji otwarcia we wszystkich
sklepach zostaty przygotowane
liczne promocje, degustacje oraz
atrakcje dla klientéw.

KamiLa Tarsa
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NIE MOZNA ODDAC RYNKU

Rozmowa zAdamem Wyzga i Piotrem Zahorowskim,
franczyzohiorcami sieci Delikatesy Premium

Co sktonito Paristwa do otwarcia
kolejnego sklepu spozywczego

pod szyldem Delikatesy Premium
w Mnikowie? Prowadzicie juz dwa
sklepy. Jakie byty poczatkii skad
pomyst na taka forme dzia-
talnosci?

Dziatamy w branzy handlu de-
talicznego od wielu lat. Obecnie
prowadzimy dwie placéwki han-
dlowe. Zdobyte doswiadczenie
w obszarze wspoétpracy z siecig
NASZ SKLEP, jak réwniezz cata gru-
pa kapitatowg SPECJAL pokazato,
ze jest to silny i rzetelny partner do
prowadzenia tego typu dziatalnosci.
Kiedy podjeliémy decyzje o otwar-
ciu kolejnej placowki, wybér byt dla
nas oczywisty. Dynamiczny rozwoj
dotychczasowych placéwek opie-
ramy na polityce sieci NASZ SKLEP.
Toutwierdzito nas, ze kolejny punkt
handlowy powinien i$¢ ta samg
Sciezka. Poczatki naszych sklepéw
siegaja lat 90 - tych, kiedy handlem
trudnili sie nasi rodzice. Z biegiem
czasu rodzinne biznesy zosta-

ty przekazane w rece kolejnego

SPECJAENEWS

pokolenia, czyli nas. O otwarciu
nowej placowki myslelismy juz ja-
kis czas temu, od okoto roku. Istot-
nym bodzcem do otwarcia nowego
sklepuw miejscowosci Mnikdw byta
informacja o dostepnoscilokaludo
wynajecia, ktérg otrzymalismy od
kierownika sieci NASZ SKLEP. Lo-
kalizacja punktu przypadta nam
do gustu ze wzgledu na optymalng
odlegtos¢ od naszych obecnych
placéwek, co z jednej strony powo-
duje, ze nasze sklepy nie konkuru-
ja ze soba wzajemnie, a z drugiej
sg stosunkowo blisko od naszego
miejsca zamieszkania, co pozwala
nam na oszczedno$¢ czasu w dro-
dze do pracy.

Czym sig charakteryzuje nowy
sklep, gdzie jest zlokalizowany i co
oferuje klientom?

Nowa placéwka to lokal, w ktérym
od wielu lat funkcjonowat sklep
spozywczy. Wtasciciel lokalu, ktory
wczesniej prowadzit sklep postano-
witzamknaé swojg dziatalnos¢, alo-
kal odda¢ w najem. Po otrzymaniu
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informacji o tym, ze lokal jest do
wynajecia podjeli$my sie analizy
sensu utworzenia nowej placowki
w tym miejscu. Sklep zlokalizowa-
ny jest w centrum miejscowosci
oraz w bliskosci strefy przemysto-
wej. Uznalismy, ze sklep powinien
pozwoli¢ na kompleksowe zaopa-
trzenie mieszkancow w produkty
,dla kazdego”, tzn. zarébwno pro-
dukty pierwszej potrzeby, jak row-
niez delikatesowe, ktore pozwolg
sie wyrdznic na rynku. Oferujemy
w Mnikowie niemal 4000 indekséw
réznych produktéw, zaczynajac od
produktéw marki wtasnej korczac
na produktach premium.

Prowadzicie juz 3 sklepy, a wokot
sporo matych sklepow, jak i popu-
larnych dyskontéw. Jaka jest wasza
receptai przepis na rozwoj?

W dzisiejszych czasach konkurencja
jest bardzo silna z uwagi na rosna-
ca siatke sklepéw dyskontowych,
jak réwniez bardzo mocno rozwi-
jajace sie sklepy typu convenience.
Osobiscie uwazamy, ze najgorsze
co mozna zrobi¢ to oddac¢ rynek
lub jego czes¢ - to wtasnie robi
gros matych sklepéw, ktéra zbyt
tatwo oddaje pole duzym sieciom
handlowym. Aby sklep mégt do-
brze funkcjonowac trzeba przede
wszystkim poznac potrzebyklienta,
oferowa¢ mu mozliwie dobry pro-
duktwuczciwej cenie, ktora koreluje
zjego jakoscia.

Ze wzgledu na mocna konkuren-
cje wokoét, a jednoczesnie matg po-
wierzchnie lokalu musieliSmy sporo
sie napracowac, aby tak dobrac asor-
tyment, aby kazdyzklientéwznalazt
co$ dla siebie - nieoceniona w tym
zadaniu byta pomoc dziatu wdro-
zen sieci NASZ SKLEP. Ze wzgledu

L { |
Wtasciciele Delikatesow
Premium w Mnikowie

na to, ze rynek nasycony jest pro-
duktami gotowymi, wytwarzanymi
przez duze koncerny, postawilismy
na produkty $wieze, pochodzace od
lokalnych, sprawdzonych producen-
tow i dostawcow - to nas wyrdznia
wzgledem duzych sieci dyskonto-
wych. Skupili$my sie na oferowaniu
klientom towaréw najwyzszej jakosci
oraz pierwszorzednej $wiezosci -
taki towar obroni sie sam. Zapew-
niamy klientom codzienne dostawy
Swiezych owocdw i warzyw, miesa
w petnym asortymencie orazwedlin.
Staramy sie unika¢ produktéwwyso-
ko przetworzonych, zwtaszczaw ob-
szarze wedlin, seréw oraz dah
gotowych. Oferujemy kilka dostaw
dziennie $wiezego oraz wysokiej ja-
kosci pieczywa.

Jakie macie plany na przysztos¢?
Jaknarazie musimyztapa¢ oddech
po wytezonej pracy przy otwarciu
nowego sklepu w Mnikowie. Nie-
mniej jednak w gtowie rodza sie
nowe pomysty na zrbwnowazony
rozwoj, takze poprzez otwarcie
kolejnych placéwek handlowych.
W tym wypadku oczywiscie we
wspotpracyz GKSPECJAL.

Tomasz Gasior
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Livio podsumowuje 2024 rok

JUZ PRAWIE

W minionym roku Polska Sie¢ Han-
dlowa Livio,wchodzacaw sktad Gru-
py Kapitatowej Specjat, powiekszyta
sie 0 244 nowe placowki handlowe.
Sie¢ zbliza sie do okragtej liczby
5000 sklepdw, ktérag moze osiggnaé
jeszcze wtym roku.

- Rok 2024 zamknelismy z ilo-
Sciq 4688 placéwek handlowych
dziatajgcych pod szyldem Livio.
Sytuacja na rynku jest trudna i nic
nie zapowiada, zeby najblizsze
miesigce miaty by¢ tatwiejsze.
Mamy jednak poczucie, ze trudy
prowadzenia biznesu w naszej
branzy najmocniej odczujq mali,
niezalezni wtasciciele sklepéw. In-
flacja, rosnqce ceny mediéw, pod-
wyzka ptac - wszystko to sprawia,
ze trudno jest utrzymac satysfak-
cjonujqcy poziom rentownosci
sklepu, nie majqgc zadnego wspar-
cia - moéwi Marian 2ych, Wiceprezes
Zarzadu Livio.

Wg. wywiadowni Dun&Bradstre-
et, w 2024 roku w Polsce zamkneto
sie 2000 sklepdéw, a ponad 9100
zawiesito swojg dziatalnos¢.

- Uwazam, Ze franczyza jest je-
dynq sensownq propozycjq, ktéra
moze pomaéc w utrzymaniu sie na
rynku. Jak pokazujq dane, my sie
nie kurczymy, tylko rosniemy, mimo
ogromnych probleméw sklepéw
niezrzeszonych lub zrzeszonych
w matych sieciach. Na przestrzeni

12

ostatnich 5 lat uroslismy niemal
dwukrotnie, co doskonale po-
kazuje, Ze jesteSmy godnym za-
ufania partnerem - kontynuuje
Marian Zych.

0d 2023 roku w Livio dziataja
Rady Franczyzowe, w ramach kt6-
rych zarzad oraz uczestnicy sieci
omawiajq biezace problemy oraz
konsultujg nowe rozwigzania.

- Mocno inwestujemy w skle-
py, w ktérych widzimy najwiekszy
potencjat. Modernizujemy sprzet
oraz oprogramowanie, co juz teraz
pozwala nam na tworzenie w wie-
lu placéwkach zaawansowanych
mechanik promocyjnych, na przy-
ktad tzw. ,wielosztuk”, a to z kolei
przektada sie na zwigkszone zain-
teresowanie konsumentdw - doda-
je prezes Zych.

Livio zaznacza, ze nie tylko
modernizacja samych sklepéw,
ale i dostosowanie sie do potrzeb
nowoczesnego konsumenta byty
w ostatnich miesigcach jednym
z gtéwnych tematdw rozméw pod-
czas spotkan z franczyzobiorcami.
Sie¢ poprzez Scista wspotprace
m.in. z firmg Net Innovation So-
ftware, dostawcg oprogramowa-
nia HiperMarket oraz firmag Nord
Plus, dostawcg oprogramowania
Meritum, proponuje swoim fran-
czyzobiorcom najnowoczesniej-
sze rozwigzania sprzedazowe.

Kolejne sklepy Livio przytgczane
sg do systemu integrujgcego skle-
powe kasy z centralg sieci. Dzigki
temu franczyzobiorcy nie muszg
juz wtasnorecznie konfigurowaé
promocji oraz zyskuja dostep do
zaawansowanych raportéw sprze-
dazowych. Livio zainwestowato
takze w nowe kanaty komunikacji,
szczegblnie skupiajac sie na sferze
social mediow.

- Nowoczesny konsument
oczekuje nowoczesnej formy ko-
munikacji, jakq zapewniajq w tym
momencie media spotecznoscio-
we. Staramy sie by¢ blisko tego
ciqgle aktywnego trendu. Znacz-
ng czesé naszych srodkéw prze-
znaczonych na reklame kierujemy
w ten wtasnie kanat. Zachecamy
takze naszych franczyzobiorcéw
do prowadzenia wtasnych fanpej-
dzy, ktére pomagajq docierac bez-
posrednio do klientéw skupionych
wokét ich sklepéw. Organiczne,
lokalne dziatania marketingowe,
wsparte akcjami centralnymi,
przynoszq zauwazalne efekty -
zaznacza Marian Zych.

Jesienia, jak co roku, odbyta sie
kolejna edycja targéw sprzedazo-
wych Livio. Zaproszeni franczyzo-
biorcy mogli skorzystac z szerokiej
oferty przygotowanej przez ponad
70 najwiekszych producentéw.

- Ciesze sie, ze nasze targi
niezmiennie przyciqgajq zainte-
resowanie zaréwno naszych fran-
czyzobiorcow, jak i producentow,
co tylko potwierdza ich optacal-
nos¢ dla obu stron. Mam nadzie-
Je, ze podczas kolejnych targdw,
Jesieniq 2025 roku, bede mégt juz

SPECJA-NEWS

a
Marian Zych, Wicepre-
zes, PSH Livio Sp.zo.o.

ogtosi¢ otwarcie 5-tysiecznego
sklepu - kwituje prezes Zych.

W catym 2024 roku Grupa Kapi-
tatowa Specjat (spotki Rabat Detal,
Nasz Sklep, Livio) powiekszyta sie
0788 sklepdw, codaje tacznaliczbe
13 597 aktualnie dziatajgcych w ra-
mach tych sieci placéwek handlo-

wych. Rarat Batorowicz
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KOLEJNI FRANCZYZOBIORCY

Nowy sklep pojawit sie na mapie
dolnoslaskiego oddziatu LIVIO,
w miejscowosci Wilkow niedaleko
Swidnicy. Ten nowoczesny, ponad
100 m. sklep panstwa Katarzyny
i tukasza Kusiak wita swoich klien-
tow szerokim asortymentem, przy-
stepnymi cenami, wysoka jako$cig
obstugioraz bogatg ofertg strefy ga-
stro. Wtasciciele od lat zwigzani sg
zhandlem - najpierwwspierajac ro-
dzicdw, a pdzniej stawiajgc wtasne
krokiwtym biznesie. Pierwszy sklep
wspdlnie z LIVIO panstwo Kusiak
otworzyli w roku 2008 w Opocznie.

Wspotpraca ta rozwijata sie bardzo
pomysinie, dlatego otwierajac kolej-
na placdéwke ponownie postawilina
wspotprace z nasza siecia.

Sie¢ LIVIO oferuje swoim fran-
czyzobiorcom elastycznosé i indy-
widualne podejscie.

Nasi franczyzobiorcy réwniez
w to wierzg, dlatego nie boja sie
wprowadzac¢ oferowanych przeznas
nowych rozwigzaniprzeprowadzac
wspdlnie znamiremodelingdw swo-
ich sklepow. Jeden z ostatnich jakie
przeprowadzilismy miat miejsce
w Wieleniu, w poznanskim oddziale

LIVIO. PaniAleksandrazdecydowata
sie na catkowitg modernizacje swo-
jegosklepu. Wtascicielka decydujac
sie natgzmiane optymistycznie pa-
trzyw przysztos$¢, zdajac sobie spra-
we, ze dzigki temu sklep zyska nowy
design, co znaczaco utatwi zakupy
i pozwoli pozyskaé nowych klien-
tow. Oferta handlowa skierowana
zostata do najbardziej wymagaja-
cych konsumentéw, ktdrzy cenig so-
bie innowacyjno$¢, konkurencyjne
ceny oraz produkty najwyzszej ja-
ko$ci. W dniu ponownego otwarcia
wszystkim towarzyszyty wySmienite
humory.

Wszystkim naszym klientom,
nowym, jak i bedgcym z nami od
lat, dziekujemy za zaufanie.

IwoNa MaDRA

Z okazji jubileuszu 35-lecia
Grupy Kapitatowej Specjat
przygotowaliSmy nowe, okolicz-
nosciowe logo. Symbolizuje ono
nasze wspolne osiggniecia oraz
dynamiczny rozwoj, ktory nie
bytby mozliwy bez zaangazo-
wania pracownikéw i partneréw.

Nowe logo bedzie towarzyszy¢

nam we wszystkich dziataniach
komunikacyjnych przez caty rok
jubileuszowy. Dziekujemy, ze je-
steScie czescia tej historii!

1990-2025

KONFERENCJA WE WLOSZECH

" Uczestnicywyjazdukon-
4 ferencyjnego do Wtoch.

SPECJAENEWS

Zrealizowalismy kolejny

wyjazd konferencyjny

dlaklientow. W dniach

7-14 marca 2025 roku

odbyta si¢ konferencja

we Wioszech. Udziat

w niej wzigto ponad

20 klientow z roznych

oddziatow Specjat.
Uczestnikami wydarzenia
byli laureaci programu lojalno$cio-
wego KONFERENCJE DLA NAJLEP-
SZYCH realizowanego w okresie
od 01.04.2023 do 31.10.2023.
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W konferencji organizowanej przez
Specjat wzieli udziat klienci oddzia-
tow: Rzeszow, Krakow, Gdansk, Wro-
ctaw, Warszawa, Tomaszow Lubelski.

Spotkanie dla laureatow

Podczas pobytu odbyta sie konfe-
rencja sprzedazowa. Tradycyjnie
laureatom programu wreczone zo-
staty wyréznienia. Przedstawieni
zostali producenci uczestniczacy
w katalogu oraz ci, ktérzy odnoto-
wali najwyzszg sprzedaz. Klienci
poznali réwniez najnowsza oferte
produktéww ramach markiwtasne;.

W trakcie biznesowych dyskusji po-
ruszonych zostato wiele waznych
tematoéw dotyczacych biezacej sy-
tuacjiw handluw Polsce.

Patrycsa WiLczyNska

Konferencja GK Specjat




" Rabat Detal podsumowuje 2024 rok

FRANCZYZA,
KTORA DZIALA

Rozwoj zwieiiczony sklepem nr 3000, innowacje
podczas targow, ambitne plany na kolejne miesiace oraz
wsparcie franczyzohiorcow dotknigtych powodzi -

tak Rabat Detal podsumowuje 2024 rok. | to w trudnej

sytuacji rynkowe;j.

Miniony rok w Rabat Detal stat pod
znakiem osiggniecia kolejnego ka-
mienia milowego - w potowie marca
sie¢ ogtosita otwarcie swojego 3000
sklepu.

- Ciesze sig, ze mimo trudnych
okolicznosci do prowadzenia biz-
nesu, nam sie to z powodzeniem
od wielu lat udaje, co pokazujq
wyniki. Rok 2024 to nie tylko sklep
nr 3000, ale az 195 kolejnych pla-
cowek handlowych, ktére posta-
nowity rozwija¢ sie pod szyldem
Rabat Detal. Przypomne, ze jesz-
cze w 2018 roku nasza sieé liczyta
zaledwie 1300 sklepéw, dziatajqc
gtéwnie na terenie Slqska. Dzisiaj
Jestesmy liczqcym sie graczem na
ogélnopolskiej, franczyzowej are-
nie - méwi Tomasz Wilkos, | wice-
prezes zarzadu Rabat Detal.

Rok 2024 Rabat Detal zamknat
zwynikiem 3132 dziatajacych skle-
pdw, plasujac siew czotéwcee najwiek-
szych polskich sieci franczyzowych.

- Silne dziatania kanatu no-
woczesnego, jak i rosngce koszty
prowadzenia sklepéw sprawiajq,
ze matym placéwkom, czy nawet
mniejszym sieciom, coraz trudniej
Jest utrzymaé rentownos$¢. My-
Sle, Zze rok 2025 moze by¢ rokiem
LSprawdzam”, po ktérym duza
liczba sklepéw zniknie z rynku.
W ostatnich miesigcach w Rabat
Detal skupialismy sie w szczegdl-
ny sposéb na utwardzaniu naszej
franczyzy. Nie chcemy jednak po-
padaé ze skrajnosci w skrajnosc.
Proponujemy franczyzobiorcom
Jeszcze mocniejszq wspotprace
i cieszymy sie, ze coraz wigksza
liczba naszych partneréw zauwa-
za pozytywne efekty - poprawie-
nie jakosci placéwek, profesjonalne
i ujednolicone rozwigzania marke-
tingowe, wyzsze standardy obstugi

klienta i nareszcie - wyzsze obro-
ty. Tylko zorganizowana i mqdra
franczyza moze przeciwstawic¢ sie

ogromnej, zagranicznej konkuren-
¢jiw postaci dyskontéw -zapewnia
Tomasz Wilkon.

Jakcorokusie¢ Rabat Detal zor-
ganizowata dwie edycje targdw dla
swoich franczyzobiorcéw. Po raz
pierwszy zaprezentowana zosta-
ta specjalna aplikacja targowa,
ktéra spotkata sie z bardzo pozy-
tywnym odbiorem zaréwno wsrdéd
uczestnikow targow, jak i zapro-
szonych producentéw. Gtéwnym
celem aplikacji byto zachecenie
jej uzytkownikéw do tzw. ,gry-
walizacji”. Franczyzobiorcy, ktérzy
zebrali najwiecej punktéw za doko-
nane zakupy, otrzymali atrakcyjne
nagrody.

- Nasze targi to nie tylko
Swietna okazja do dokonania
atrakcyjnych zakupdw dla wtasci-
cieli sklepdw zrzeszonych w Rabat
Detal, ale takze doskonata prze-
strzen do rozméw na temat biezq-
cych probleméw oraz przysztosci.
Nie pozostawiamy naszych fran-
czyzobiorcéw samych sobie.
Jednym z istotnych tematéw
w minionym roku byta chociazby
ustawa kaucyjna. Rozbilismy ten
temat na czynniki pierwsze, omo-
wilismy strategie dziatania w catej
Grupie, a podczas targéw zapre-
zentowalismy franczyzobiorcom
gotowe rozwiqzania, zaprosilismy
producentéw butelkomatéw ze
Swietng, wynegocjowanq cen-
tralnie ofertq zakupowq - dodaje
Wilkon.

W kolejnych miesigcach sie¢ pla-
nuje dalsze zacie$nianie wspotpra-
cyzfranczyzobiorcami. Rabat Detal
inwestuje rowniez w rozwéj narzedzi

SPECJAENEWS

Tomasz Wilkon, Wiceprezes
Zarzadu, Rabat Detal Sp.zo.0.

wspierajgcych sity sprzedazowe, ta-
kich jak systemy SFAz mozliwoscia
analizy obrazu, ktérych celem jest
usprawnienie wizyt koordynato-
row w sklepach oraz uproszczenie
procesu raportowania, istotnego
szczegblnie we wspotpracy z pro-
ducentami.

Rarat Batorowicz
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W% Rabatomania 2024

SPEKTAKULARNE ZWYCIESTWA
| NIEZAPOMNIANE NAGRODY!

Zakoriczyta sig tegoroczna edycja programu
lojalnosciowego Rabatomania 2024, ktory przyniost
wiele emocji i niezapomnianych chwil franczyzobiorcom
sieci Rabat Detal. Program, ktory trwat od czerwca do
koiica pazdziernika 2024 roku, okazat si¢ sukcesem,
angazujacym ponad tysiagc sklepow w catej Polsce.

W ramach Rabatomanii2024 uczest-
nicy mieli do wykonania 29 zadan,
ktére obejmowaty réznorodne
dziatania handlowe i marketingowe.
tacznie zebrano ponad 28 tysiecy
punktéw, co jest dowodem rozwojna
niesamowite zaangazowanieideter-
minacje naszych franczyzobiorcow.

Program Rabatomania 2024
opierat sie na zasadach ,grywaliza-

cji”, co dodatkowo zwiekszyto

zaangazowanie uczestnikéw. Kazde
zadanie byto punktowane, a zdoby-
te punkty decydowaty o miejscu
w rankingu. Na zwyciezcow czekaty
atrakcyjne nagrody, w tym gtow-
na nagroda - voucher o wartosci
10 000 zt na wyjazd zwakacje.pl.
Dodatkowo, uczestnicy mogliwy-
grac bony podarunkowe do popu-
larnych sklepéw takich jak lkea,
Empik, Apart, Allegro, Media Expert

i Decathlon. Warto$¢ nagréd wahata
sie od 500 zt do nawet 5000 zt, co
sprawito, ze rywalizacja bytajeszcze
bardziej ekscytujaca.

Jeszcze raz gratulujemy wszyst-
kim uczestnikom i zapraszamy
do udziatu w kolejnych edycjach

programu lojalnosciowego Rabat
Detal! Pamigtajcie, ze kazdy suk-
ces zaczyna si¢ od matych krokéw,
a Wasze zaangazowanie i deter-
minacja s3 kluczem do osiggania
wielkich rzeczy.

MAGDALENA GWIAZDOWSKA

WIELKA RABATOWA LOTERIA:
ZWYCIEZCY ODEBRALI NAGRODY!

W grudniu 2024 roku zakoiiczyta si¢ Wielka Rabatowa
Loteria, ktora przyciagneta tysiace klientow z catej
Polski. Konkurs organizowany przez sie¢ sklepow Rabat
Detal wzbudzit ogromne emocje, a kazdy uczestnik
marzyt o zdobyciu jednej z cennych nagrod.

Gtéwna wygrang byt nowoczesny
Hyundai i10, ktéry trafit do szcze-
$liwego laureata w jednym ze skle-
péw na Dolnym Slasku. Aby wzigé
udziat w loterii wystarczyto zrobié¢
zakupy za minimum 30 ztotych,
w tym przynajmniej jeden produkt
promocyjny, a nastepnie zarejestro-
wac paragon nadedykowanejstronie
internetowej. Opréczsamochodudo

SPECJAENEWS

wygrania byto takze 20 robotéw ku-
chennych, ktére trafity do klientow
w réznych zakatkach kraju.

Pod koniec stycznia 2025 roku
w Kaliszu odbyto sig oficjalne wre-
czenie gtownej nagrody. W wyda-
rzeniuuczestniczyli przedstawiciele
sieci Rabat Detal oraz organizatora
technicznego loterii, firmy SMOLAR,
ktérazapewnitawsparcie wrealizacji
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konkursu. Rados¢iekscytacjatowa-
rzyszyty tej chwili, a nowy wtasciciel
Hyundaiail0zduma odebratkluczy-
ki do swojego auta.

Wielka Rabatowa Loteria nie tyl-
ko dostarczyta uczestnikom emo-
cji i nagrod, ale takze wzmocnita
wiezi klientoéw ze sklepami Rabat
Detal. Zainteresowanie konkursem
byto ogromne, a entuzjazmzwigza-
ny z losowaniem sprawit, ze klienci
chetniej odwiedzali sklepyiangazo-
wali sie w akcje.

Zakonczenie Wielkiej Rabato-
wej Loterii byto niezapomnianym
momentem dla jej uczestnikow

i organizatoréw. Wreczenie gtow-
nej nagrody stato sie zwiencze-
niem catej akcji, przynoszac rados¢
zwyciezcy oraz wszystkim, ktérzy
wzieli udziat w konkursie.

Sie¢ Rabat Detal dziekuje wszyst-
kim uczestnikom za zaangazowanie
iwspdlne przezywanie tychwyjatko-
wych chwil.

MAGDALENA GWIAZDOWSKA

Raba;ﬂg? L




XXVIl Miedzynarodowe Targi Biznes Zywnosé Medycyna Auto Flota

W listopadzie ub. r. miato miejsce
jedno z najhardziej spektakularnych
wydarzen targowych

w skali ogéInopolskiej.
Przypominamyw formie
fotoreportazu niektorych
uczestnikow ubiegtorocznych
targow Biznes Zywnosé

Medycyna Auto Flota.

Remigiusz Czernecki, Wiceprezes Zarzadu, Dyrek-
tor Handlowy, Grupa Kapitatowa Specjat, Pawet
Gtowniak - Dyrektor Handlowy Herbapol Lublin
SA, Kamil Kulpa Dyrektor ds. Zakupéw GK Specjat

od lewej: Krzysztof Tokarz Prezes GK

Specjat, Marian Zych Wiceprezes PSH

Livio, Krystyna Stachowska Zastepca | Jacek Koperwas Dyrektor ds. Rozwoju

Prezydenta Miasta Rzeszowa, Teresa [l SieciNaszSklep, lwona Krasna-Dziedzic

" Kubas-Hul Wojewoda Podkarpacki Kierownik Biura Zarzadu GK Specjat

- . GRUPA K

OsPECIAE  $sPECciAE §) -

GRUPA KAPITALOWA

'] J W\

| ! LS
A @ N
N\ , O SPECJAE O SPECJAL -
* KlientkizGSBtazowana [ od lewej: Sylwia Pietrucha-Magda Manager ds. Marketin-
wieczornym bankiecie gu GK Specjat, Zbigniew Rajca Dyrektords. Marki Wtasnej
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Nt % Przekazanie karmy dla zwierzat dla schroni

~ ’ i delek w Rzeszowie z udziatem przedstawicielki firmy
Nowe technologienatargach W Mars Polska orazKrzysztofaTokarza Prezesa GK Specjat

g Wreczenienagrodywramach loteriiTargomania [l Uczestnicy loterii Targomania wraz
zprowadzonymJanuszem Majkutem




$spr Q sPECIAL
GRUPA KAPITALOWA
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od lewej Radostaw Naparto Menedzerds. Rozwoju Kluczowych Klientow Carlsbérg
Polska, Magdalena Czekajewicz Starszy Kierownik ds. Rozwoju Kanatu Sprzedazy
Carlsberg Polska, Maciej Czerwinski Dyrektor ds. Marketingu GK Specjat

$see

=] il
od lewej: Arkadiusz Marcinkowski Wiceprezes Zarza-
duARMASp.z0.0., Piotr Niemiec Prezes Arma Sp.z0.0.

PECJAE S
od Iewej Krystyna Stachowska Zastepca
Prezydenta Miasta Rzeszowa, Wtadystaw Or-
tyl Marszatek Wojewddzwa Podkarpackiego

- n
W|es+aw Dul Dyrektor ds. Zakupow GK Specjat, Kamil Kulpa D\/rektords ZakupowGKSpeqa’r El- ”
zbieta Bac Dyrektords. Zakupow GK Specjat,Robert Antosz Dyrektor ds. Zakupdw GK Specjat, Ire-
na Poprawa Dyrektords. Zakupdw GK Specjat,tukasz Kurczak Dyrektor ds. Zakupéw GK Specjat

JAE

od lewej: tukasz Kurczak Dyrektor ds. zakupow
REN &Specjat, Konrad Szpotowicz, National Cu-
stomer Development Manager & Route To Market
Transformation Lead, Unilever Polska Sp. z 0.0.

od lewej: Michat Maksymiec, Dyrektor ds.
WspdtpracyzDetalistami, Consumer Panel
GfK, Krzysztof Tokarz, Prezes GK Specjat.

Dorota Gardias prowadzaca czes¢ oficjalng SSPEC. _o ; -

od lewej Remigiusz Czernecki Wiceprezes Zarzadu

Dyrektor Handlowy, Grupa Kapitatowa Specjat, Artur

Dmowski CztonekZarzadu Fabryki Cukierkéw, Pszczot-
= a"Sp.z0.0., KrzysztofTokarz, Prezes Zarzadu GK Specjat

ra

Vo —— -
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2. !

Elzbieta Ba¢ Dyrektords. Zakupow, Jan Sa-
tata Dyrektor Generalny, PSHNasz Sklep S.A
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_ N SPECIAL
SPECIAE Wiadystaw Ortyl Marszatek Wojewddztwa Pod-

karpackiego, KrzysztofTokarz Prezes GK Specjat

od lewej: Zbyszko Zalewski Dyrektor Admi- M
nistracjiiMarketingu, Poradnik Handlowca, ”

Wiestaw Generalczyk Prezes Wydawnic-
twa, Reaktor Naczelny Poradnik Handlowca

~,
J
H
od lewej: Pawet Stawiany Dyrektor Specjat oddziat£6dz,
5. Kamila Klepacz Kierownik Dziat Sprzedazy GK Specjat
8
>§.‘ od lewej: Remigiusz Czernécki, Wi- . \
y ceprezes Zarzadu, Dyrektor Han- [l od lewej: Barttomiej Rupikowski Dyrektor Oddziatu
J { dlowy, GK Specjat, Joanna Michalik [l Krakéw GK Specjat, Teresa Grybel Dyrektor Ds. Rozwoju
>SPEWES DyrektorBiura Prawnego GK Specjat [l GK Specjat, Marek Mitura Dyrektor Sprzedazy Specjat
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Barttomiej Dudzik-Kierownik ds. Klientow Strategicz-
nych, Elzbieta Ba¢ Dyrektor ds Zakupéw GK Specjat

S spPecAL h:.“

GRUPA KAFITALOWA

\Q spg Odlewe;: Krzysztof Hyzy Commercial Dyrektor
murs =t BUFood MW Food, Wozniak Monika Dyrektor
Customer Marketing FOOD MW Food, Irena

Poprawa Dyrektor ds. Zakupow GK Specjat,
Pawet Satek Dyrektor Handlowy MW Food

od lewej: Magdalena Florek Dyrektor Personalny GK
Specjat, Pawet Styka Dyrektor Logistyki, Patrycja
Misiak Zastepca Dyrektora Personalnego GK Specjat

od lewej: Rafat Wréblewski Business Executive Officer
atNestle, Krzysztof Tokarz Prezes Zarzadu GK Specjat

| odlewej:JerzyTabin Dyrek-
tor Biura Wojewody Podkar-
packiego, Teresa Kubas-Hul
Wojewoda Podkarpacki




m DLAHANDLU.PL,

STYCZEN 2025

Na portalu dlahandlu.pl opublikowano informacje
oprzejeciusieci SPAR przez GK Specjat.Jak napisa-
now materialezagranicznasie¢ handlowaznalazta
sie w rekach polskiej firmy - nowym wtascicielem
SPAR Polska jest Grupa Kapitatowa Specjat.

W sktad przejetych przez Specjat aktywow we-
szty réwniez 3 centra dystrybucyjne: w Czeladzi,
Koninku i Starych Gnatowicach, a takze zaktad
produkcyjny i biurowiec w Poznaniu.

Przejeli SPAR Polska i celuja w pozycje lidera. GK
Specjat chce rozwingé sie¢ do 1000 sklepow

Brinflns DiaHarell » Cooelana: 31012075, 37,03 = At

03-52-2025. 0941

Grupa Kapitatowa Specjal oplosita rakodczenie procesu pragjecia SPAR Polsia. Do 31 stycrnia
2025 r. natrda warystkie aktywa tej spotki. Firma planuje w diagu § Lat swicksoyd liczbe sklepdw
SPAR w Polsce do 1000. Obecnie pod logo SPAR drista w Polsce ponad 100 plactwek.

FRANCZYZAWHANDLU.PL,

LUTY 2025

Branzowy portal napisatwartykule, ze SPAR Pol-
ska ma nowego wtasciciela, ktéry chce rozwingé
franczyzowa sie¢ do 1000 sklepéw. Dodano row-
niez, ze rzeszowska firma powiekszyta sie tym

samym o blisko 200 placéwek handlowych wy-
stepujacychwréznych formatach. Wspomniano
réwniez, ze Grupa Kapitatowa Specjat to firma,
ktéra z rodzinnego sklepu spozywczego, ewolu-
owatadojednegoznajwiekszych graczy narynku
FMCG w kraju, a takze ogélnopolskiego detalisty
zarzadzajacego blisko 14 tysigcami sklepow (pod
szyldami Nasz Sklep, Livio, Rabat Detal). W naj-
blizszych planach GK Specjat chce skupié sie na
wdrozeniu planu naprawczego.

SPAR Polska ma nowego wiasciciela. GK Specjat
chce rozwinaé franczyzows sie¢ do 1000 sklepow

SPECJAENEWS  nr102 | styczen-marzec 2025

m HANDEL,

MARZEC 2025

W marcowym wydaniu magazynu Handel uka-
zatsie obszerny wywiad zKrzysztofem Tokarzem,
prezesem GK Specjat. Gtdwny temat tej rozmowy
dotyczytzakupu sieci Spari planéw restruktury-
zacji oraz rozwoju. Prezes Tokarz zdradzit m.in.
jakiego rodzaju zmiany w funkcjonowaniu sieci
SPAR beda wprowadzane. Wypowiedziat sie
rowniez w kontekscie planéw rozwoju catej GK
Specjat.

AMALIZA CEN
PEODUKTY COMVENENCE

i 6

O

KRZYSZTOF TOKARZ

PREZES G
m PORADNIK HANDLOWCA,
LUTY 2025

Magazyn Poradnik Handlowca poinformowat
o otwarciu pierwszego sklepu SPAR dokonanego
po przejeciu sieci przez Grupe Kapitatowa Spe-
cjat. Napisano, ze wrazz nowa placéwka handlo-
wa, sie¢ SPAR liczy obecnie 188 sklepow, a nowy
wtasciciel juz wkrétce planuje kolejne otwarcia.
W materiale zacytowano réwniez wypowiedz
Krzysztofa Tokarza, prezesa GK Specjat:
Niech to bedzie doskonatym sygnatem nie tyl-
ko dla naszych dotychczasowych oraz nowych
franczyzobiorcdéw, ale takze dla catego rynku,
Swiadczqgcym o tym, jak bardzo zalezy nam
na intensywnym rozwoju tej marki. Teraz oficjal-
nie moge powiedzied, ze rozpoczqt sie nowy,
lepszy rozdziat dla SPAR-a w Polsce.

m FRANCZYZAWHANDLU.PL,

LUTY 2025

Portal poinformowat, ze Krzysztof Tokarz zostat
nowym prezesem SPAR oraz o zmianach w za-
rzadzie sieci franczyzowej sieci. Jak dodano,
prezes GK Specjat zastgpit na tym stanowisku
Wayne‘a Hodsona. W materiale dodano réwniez,
ze GK Specjat deklaruje rozwdj franczyzyizwiek-
szenie liczby sklepéw SPAR do tysiaca.

Krzysztof Tokarz nowym prezesem SPAR. Duze
zmiany w zarzadzie franczyzowej sieci

m WIADOMOSCI HANDLOWE,

LUTY 2025

Magazyn branzowy Wiadomosci Handlowe zamie-
Scitmateriat prasowy dotyczacy otwarcia nowych
sklep6w sieci SPAR po przejeciu przez GK Specjat.
Jaknapisanow materiale Krzysztof Tokarz, prezes
grupy, zapowiada nowe rozdanie dla sieci w Pol-
sce. Najnowsza placowka handlowa SPAR posiada
hale sprzedazy o powierzchniponad 250 m2. Sklep
tenwyrdzniasie m.in. tradycyjna ladg migsno-we-
dliniarska, dostepnoscia $wiezo odpiekanego pie-
czywa czy szeroka oferta produktéwz uwielbianej
przez konsumentéw marki wtasnej. Dla komfortu
klientow, tuz obok sklepuznajduije sie takze Pacz-
komat. Z okazji otwarcia, sie¢ przygotowata szereg
atrakji. Promocje na najpopularniejsze produkty
wnajnizszych narynkucenach czy liczne degusta-
cjetotylko jednezwielu mozliwosci, ktore czekaty
na pierwszych klientéw nowej placéwki SPAR.

Livio moze przekroczyc€ granice 5 tys.
sklepow juz w 2025 roku. Sie¢ GK Specjat
coraz liczniejsza

L/

Wiasciciel SPAR Polska otwiera nowe sklepy

PatrYcJA WiLCZYNSKA




NOWOSC W CEZAL24.PL -
NATURALNA PIELEGNACJA Z SYLVECO!

Z przyjemnoscia informujemy, ze do
naszej oferty dotgczajg kosmetyki
marki SYLVECO - polskiego produ-
centa naturalnych, hipoalergicznych
produktéw do pielegnacjitwarzy, ciata
iwtoséw. Todoskonatywybérdlaosdb
cenigcych sktadniki pochodzeniaro-
$linnego, delikatno$¢ oraz skutecz-
nos¢ dziatania. Kosmetyki Sylveco
wyrézniajg sie prostymi,ale niezwykle
skutecznymirecepturami, ktére bazu-
ja na ekstraktach ziotowych, olejach
roslinnychinaturalnychsubstancjach
nawilzajgcych. Dzieki temu sg odpo-
wiednie nawet dla skory wrazliwej
i sktonnej do podraznien.

W naszej ofercie znajdzie-
ciem.in.:
= tagodzace i nawilzajace kremy
do twarzy
= Naturalne szampony i odzywki
do wtosow
= Qdzywcze balsamy i masta
dociata
= Delikatne ptyny do demakijazu
izele domycia
Zadbaj o swojg skore w zgodzie
z naturg! Sprawdz petng oferte Sy-
Iveco na Cezal24.pl oraz stacjonar-
nie w salonach medycznych CEZAL
iwybierz kosmetyki dopasowane do

Twoich potrzeb. JoLANTA DAREAK

Zobacz oferte o

CEZAL24

TWDOJ SKLEP MEDYCINY

-

-ARMA

ARMA DBA O INFRASTRUKTURE

GIGANTA OPONIARSKIEGO

W dobie nowoczesnych rozwigzai technologicznych
utrzymanie czystosci na terenach przemystowych
wymaga nie tylko doswiadczenia i precyzyjnego
planowania, ale rowniez specjalistycznego sprzetu.

Arma podjeta sie zadania utrzy-
mania infrastruktury jednego z naj-
wiekszych producentéw opon na
Swiecie. Dzieki nowoczesnym me-
todomizaawansowanym rozwigza-
niom wyznaczamy nowe standardy
w utrzymaniu estetyki przestrzeni
przemystowych, wywierajgc tym
samym wptyw na bezpieczenstwo,
efektywno$¢, oraz zrownowazone
systemy ekologiczne.

20

Sprzatanie terenéw zewnetrz-
nych w przemysle, takim jak pro-
dukcja opon, wigze sie z szeregiem
wyzwan. Oblodzenia nawierzchni,
pyt, osady przemystowe, odpady
technologiczne mogg negatywnie
wptywaé na funkcjonowanie za-
ktadu, dlatego Arma dostosowu-
jac sie do potrzeb oraz specyfiki
obiektu zastosowata wielofunk-
cyjne urzadzenie Egholm. Jego

uktad opiera sie na kilku modelach
no$nikéw oraz catej gamie dosto-
sowanych do wspotpracy akce-
soriéw. Modutowa konstrukcja
moze by¢ wykorzystywana przez
caty rok, doskonale sprawdza sie
w od$niezaniu, zamiatania, myciu
nawierzchni, usuwaniu trudnych
zanieczyszczen.

Wspotpraca z zastosowaniem
Egholma stanowi nie tylko odpo-
wiedZ na wspotczesne wyzwania
przemystowe, ale takze standard,
ktory wyznacza kierunek dla przy-
sztosci utrzymania przestrze-
ni w zaktadach produkcyjnych.

SPECJAENEWS

Kluczowymi elementami strate-
gii Army staje sie koncentracja na
potrzebach klienta i dostosowanie
do zmieniajgcej sie rzeczywistosci
oraz$wiadomego zréwnowazonego
dziatania.

Dominika GORNICKA

nr102 | styczen-marzec 2025
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DLACZEGO WARTO
SIE RUSZAC?

Aktywnosé fizyczna jest jednym z kluczowych
czynnikéw wptywajacych na nasze zdrowie

i samopoczucie. W dobie oraz coraz mniejszej ilosci
ruchu w zyciu codziennym, niezwykle wazne jest, aby
$wiadomie wprowadzac aktywnosé do naszej rutyny.

Liczne badania naukowe dowo-
dza, ze regularne ¢wiczenia moga
znaczgco poprawic¢ stan zdrowia,
zmniejszajac ryzyko wielu choréb
cywilizacyjnych, poprawiajac kon-
dycjefizyczng orazwptywajac pozy-
tywnie na zdrowie psychiczne.

Korzysci zdrowotne regularne-

go ruchu

1. Zdrowiesercaiuktadukrazenia

2. Wptyw na uktad metaboliczny

3. Zdrowie psychiczne i walka ze
stresem

PRACOWNICZY WYJAZD

4. Zdrowe kosci i migsnie

5. Lepszajako$é snu

W Grupie Kapitatowej Specjat zda-
jemysobie spraweztego, jakwazna
jestaktywnos¢ fizycznadlazdrowia
pracownikéw. Dlatego regularnie
organizujemy inicjatywy sportowe,
ktére zachecajg do ruchuizdrowego
styluzycia. Obecnie tworzymy akcje
sportowa,,Nie badZ batwan”, ktérej
celem jest zmotywowanie naszych
pracownikéw do aktywnosciw zimo-
we miesigce. Zalezy nam, aby dbaé
o zdrowie fizyczne i psychiczne

naszego zespotu poprzezruchiin-
tegracje.

Jak wprowadzié¢

wiecej ruchu do zycia

codziennego?

= Wybierzaktywnytransport - za-
miast samochodu wybierz rower
lub spacer.

= Zintegrujruchzcodziennymiza-
daniami - np. zrezygnuj z windy
narzecz schodow.

= Planuj aktywnos$é - ustal go-
dziny na treningi i traktuj je jak

spotkania stuzbowe (jest mno-
stwo aplikacji, ktére pomoga Ci
zaplanowac¢ Twoje treningi i po-
moga Ciich przestrzegac).
= Dotagcz do naszych inicjatyw
sportowych - wspolna motywa-
cjairywalizacja pomogawutrzy-
maniu aktywnego stylu zycia!
Aktywnosc fizyczna to inwestycja
w zdrowie i dobre samopoczucie.
Kazdy krok, pedatowanie na rowe-
rze, czy szybki spacer majg znacze-
nie. Nie czekaj - rusz sie juz dzis!
MicHat Kanios

W MALOWNICZE WLOSKIE ALPY

Val di Sole to prawdziwy raj dla mitosnikow zimowych
sportow i pieknych widokéw. MieliSmy okazje rozpoczaé
sezon narciarski w petnym stylu, odwiedzajac takie
miejsca jak Folgarida, Madonna di Campiglio i Passo

Tonale zlodowcem Presena.

Snieg, stofceiniesamowite trasy nar-
ciarskie - to wszystko, czego potrze-
ba, by w petni cieszy¢ sie zimg! Nasz
hotel w Marilleva 1400, potozony
wysoko w gdrach, blisko stacji nar-
ciarskiej, stanowit doskonata baze
wypadowq na caty dzien aktywno-
Sci. Wygodne apartamenty z petnym
zapleczem kuchennym to idealne
miejsce w atrakcyjnej cenie na od-
poczynek po dniu petnym wrazen.

SPECJAENEWS

To juz kolejny wyjazd z GK Spe-
cjat dla narciarzy i mamy nadzieje,
ze stanie sie on tradycja. Kazdego
roku przybywa nam coraz wiecej
fandw tego sportu, co sprawia, ze
nasze wyprawy sg jeszcze bardziej
niezapomniane.

Zapraszamy do $ledzenia infor-
macji o kolejnych planowanych wy-
cieczkach, tymrazemjuznawiosne!

Joanna Ktos
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SZANOWNI PANSTWO! ™

Zeznania podatkowe PIT za 2024
rok bedziemy sktada¢ w termi-
nie od 15 lutego do 30 kwietnia
2025 roku.

Podobnie jakwlatach ubiegtych,
takze w2025 roku okreslone docho-
dyrozliczy ustuga Twoj e-PIT. Krajo-
waAdministracja Skarbowa rozliczy

zeznanie roczne, ktére bedzie
dostepne od dnia 15 lutego 2025 r.
w serwisie , Twoj e-PIT” w zaktadce
www.finanse.mf.gov.pl. Podatnik

hd
./ [ ]
CJA
JAL

bedzie mégt zaakceptowac wersje
przygotowana przez urzad lub edy-
towac¢ deklaracje iwprowadzi¢ dane.

W przypadku skorzystania

N/ FUNDACIA
*)(» SPECJAL

G4

mafafomoc, <
wielba fmiana./

KONTAKT DO NAS

35-322 RZESZOW, UL. CIEPLOWNICZA 8
NR KRS: 0000373138, NIP 5170339792, REGON: 180650379

N\ BANK PEKAO S.A. 0./[RZESZOW

II) 731240 1792 1111 0010 9638 6627
MALGORZATA 0ZOG TEL. 695 870 603

D

@Y AGNIESZKA KUD , TEL. (17) 859-72-09
E-MAIL: FUNDACJA@SPECJAL.COM.PL

zrozliczenia podatku w wersji elek-
tronicznejzwracamysie do Panstwa
zproshg o zweryfikowanie nr KRS
Organizacji Pozytku Publicz-
nego wskazanego w rozlicze-
niu PIT.

Aby to zrobic¢ nalezy wej$¢ w for-

mularz PITizmieni¢ nr KRS Organi-
zacji Pozytku Publicznego wskazany
wrozliczeniu.

Serdecznie dzigkujemy tym, ktérzy
zdecyduja sie na wsparcie NASZEJ
FUNDACJISPECJAL!!

nr KRS Fundacji Specjat:
0000373138

ZArzAD FuNDACJI SPECIAE

Izabela
Korczyk

0d 12 lat jest zaangazowanym i oddanym

pracownikiem Centralnego Dziatu Analiz.

W pracy stosuje wysokie standardy i dzieli sie

swoim doswiadczeniem. Jest sumienna, ambitna, petna energii oraz
chetnie podejmuje nowe wyzwania. Nie unika trudnych zadar i stara
sie rozwigzac kazdy problem. Sympatyczna i kolezenska.

Aktywnie spedza wolny czas wedrujac po gorach, jezdzac na rowerze
i spacerujac z psem.

Docenia piekno przyrody, lubi kwiaty. Aktywizuje kolezanki do zdro-
wego trybu zycia, odzywiania si¢ i dbania o naszg planete.

Ireneusz
Bar

W GK Specjat pracuje od 2017 roku

w sekretariacie Biura Zarzadu. Jest osobg

bardzo pracowitg, sumienng i zaangazo- SEREH 8

wana w wypetnianie powierzonych muzadan. Jego otwartos¢,
komunikatywnos¢ i che¢ pomocy innym sprawia, ze jest lubiany
przez wspdtpracownikow, ktérych zaraza pozytywng energia.

W Fundacji Specjat jest odpowiedzialny za gromadzenie oraz
sprzedaz nakretek plastikowych. Lubi tanczy¢, aktywnie spe-

dzac czas, a gdy pogoda nie sprzyja poleniuchowac przy filmie

czy serialu.
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Przenies numer telefonu komdrkowego do oferty
specjalnej Specjat Finanse i zaoszczed?!

KTO MOZE
PRZENIESC
NUMER | JAK
TO ZROBIC?

Najtansza oferta komorkowa Specjat Finanse - Orange jest dostepna dla
pracownikéw Grupy Kapitatowej Specjat/kontrahentdw orazrodzin, atakze
dlawybranych grup zawodowych i zakupowych.

Dotaczenie i uczestnictwo w grupie zakupowej jest bezptatne.

Rozmowy i SMS hez limitu (takze w roamingu na terenie UE) od 12,30 zt
brutto miesiecznie.

Na terenie Polski dodatkowo pakiety internetowe w kazdym abonamen-
cie i MMS bez limitu.

Oferta bezroamingu od 8,61zt brutto miesiecznie.

Mozliwa jest migracja numeru (przeniesienia wtasnego numeru do
oferty Specjat Finanse) lub karta sim znowym numerem.

W celu przeniesienia numeru nalezy skontaktowac sie z BOK Specjat
Finanse.

Zostanie przestany mailem formularz zaméwienia oraz o$wiadczenie
0 przeniesieniu numeru.

Wszelkie formalno$ci zwigzane z migracjg zatatwiamy zdalnie przesy-
tajgc mailem uzupetnione dokumenty.

Karte simiumowe mozna odebra¢ z BOK Specjat Finanse osobiscie lub
otrzymac przesytka kurierska.

Zamowienia prosze przesytaé
naadres:

biuro@specjalfinanse.pl
tel. 178507507
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Abonament BEZ LIMITU i Internet mobilny

Bez limitu rozmowy na tel. komérkowe i stacjonarne

oraz SMS/MMS + pakiet internetowy

+

Roaming bez limitu na terenie UE w cenie abonamentu

Rozmowy przychodzgce/wychodzgce i SMS

25GB
+ 100 GB LTE
o predkosci do 10 Mb/s
+ pielimitowane LTE
o predkosgci do 1 Mb/s
+ ROAMING NA TERENIE UE

‘OPCIE ABONAMENTU OPLATA OPLATA ABONAMENTOWA ZA
ABONAMENTOWA CALY OKRES UMOWY
ZA 1 MIESIAC {13 MIESIECY)
Brzuurr;nlmmm 12,30 zi 159,90 zi
GB
+ ROAMING NA TERENIE UE
BEZ LIMITU + INTERNET 175,89 zt
i 13,53 zt
+ ROAMING NA TERENIE UE
BEZ LIMITU + INTERNET 15,99 zl 207,87 zt
20 GB
+ ROAMING NA TERENIE UE
BEZ LIMITU + INTERNET 18.45 zi 239,85z
’

SKLEP INTERNETOWY: www.sklep.specjalfinanse.pl

Internet mobilny

+ NIELIMITOWANE LTE
o predkosci do 1 Mb/s

OPCJE ABONAMENTU OPLATA OPLATA ABONAMENTOWA ZA
ABONAMENTOWA CALY OKRES UMOWY
ZA 1 MIESIAC (13 MIESIECY)
40 GB
9,84 zi 127,92 zt
210GB + 100 GB LTE 36 90 Z* 479,70 zt
»

Abonament BEZ LIMITU + Internet

OPCJE ABONAMENTU OPLATA OPLATA ABONAMENTOWA ZA
ABONAMENTOWA CALY OKRES UMOWY
ZA 1 MIESIAC (13 MIESIECY)
BEZ LIMITU + INTERNET 861 zi 111,93 z#
4GB ’
BEZ LIMITU + INTERNET 9 84 71 127,92 z#
8GB ’
BEZ LIMITU + INTERNET 12.30 zi 159,90 z#
20 GB !
BEZ LIMITU + INTERNET 191,88 z1
a5 oB 14,76 zt s
+ 100 GBLTE
o predkosci do 10 Mb/s
+ nielimitowane LTE
o predkosci do 1 Mb/s
Oferta specjalna dla Klientéw i) do grupy p

Cennik brutto

Jednorazowe optaty: aktywacyjna 1,23 zt, limit kwotowy 1,23 zt x 13 miesiecy = 15,99 zi,

za migracje numeru 1,23 zi (w przypadku migracji numeru)

SPECJAL FINANSE Sp. z 0.0.
35-105 Rzeszéw, ul. Boya-Zelenskiego 5, tel. 17 8 507 507

e-mail: biuro@specjalfinanse.pl

www.sklep.specjalfinanse.pl

www.specjalfinanse.pl
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